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Перечень основных показателей оценки результатов, элементов практического опыта, знаний и умений, подлежащих текущему контролю и промежуточной аттестации
	Код

	Наименование формируемых общих и профессиональных компетенций, личностных результатов
	Знания и умения в соответствии  с программой учебной дисциплины


	ОК 02.

	Использовать современные средства поиска, анализа и интерпретации информации и информационные технологии для выполнения задач профессиональной деятельности;


	Самостоятельно совершенствовать устную и письменную речь, пополнять словарный запас 
Лексический (1200 – 1400 лексических единиц) и грамматический минимум, необходимый для чтения и перевода (со словарем) иностранных текстов профессиональной направленности

	ОК 9. 

	Пользоваться профессиональной документацией на государственном и иностранном языках.
	Общаться (устно и письменно) на иностранном языке на профессиональные и повседневные темы 
Самостоятельно совершенствовать устную и письменную речь, пополнять словарный запас
Переводить (со словарем) иностранные тексты профессиональной направленности

	ОК 05.

	Осуществлять устную и письменную коммуникацию на государственном языке Российской Федерации с учетом особенностей социального и культурного контекста;


	Общаться (устно и письменно) на иностранном языке на профессиональные и повседневные темы 
Самостоятельно совершенствовать устную и письменную речь, пополнять словарный запас 
Лексический (1200 – 1400 лексических единиц) и грамматический минимум, необходимый для чтения и перевода (со словарем) иностранных текстов профессиональной направленности

	ЛР 7
	Осознающий приоритетную ценность личности человека; уважающий собственную и чужую уникальность в различных ситуациях, во всех формах и видах деятельности.
	Уметь оценивать собственные продвижения, личностное развитие

Развивать положительную динамику в организации собственной учебной деятельности по результатам самооценки, самоанализа и коррекции ее результатов

	ЛР 14
	Готовый соответствовать ожиданиям работодателей: проектно-мыслящий, эффективно взаимодействующий с членами команды и сотрудничающий с другими людьми, осознанно выполняющий профессиональные требования, ответственный, пунктуальный, дисциплинированный, трудолюбивый, критически мыслящий, нацеленный на достижение поставленных целей; демонстрирующий профессиональную жизнестойкость
	Уметь работать в команде профессиональных участников рынка ценных бумаг, знать принципы и методы межличностного взаимодействия.


Перечень оценочных средств текущего контроля успеваемости
1. Устный опрос
Тематика устных опросов (Монологическое высказывание)
Тема 3  Моя будущая профессия
Тема 9  Основы экономики и бизнеса
Методика проведения 
Устный опрос проводится в течение урока. Опрашивается каждый обучающийся.
Критерии оценивания
Монологическая форма высказывания  (рассказ, описание)
Оценка 5 «Отлично» ставится обучающемуся, если он  справился с поставленными речевыми задачами. Содержание его высказывания полностью соответствует поставленной коммуникативной задаче,  полностью раскрывает затронутую тему. Высказывание выстроено в определенной логике, содержит не только факты, но личное отношение к излагаемым фактам и обоснование этого отношения. Высказывание было связным и  логически последовательным.
Языковые средства были правильно употреблены, отсутствовали ошибки, нарушающие коммуникацию,  или они были незначительны. При наличии ошибки отвечающий  сам ее исправлял. Наблюдалась легкость речи и правильное, хорошее произношение, обучающийся соблюдал правильную интонацию. Речь обучающегося была эмоционально окрашена. Объём высказывания соответствовал  нормам.
Оценка 4 «Хорошо» ставится обучающемуся, если он в целом справился с поставленными речевыми  задачами.  Его высказывание было  связанным и  последовательным.
Использовался большой объем языковых средств, которые были употреблены правильно.  Однако были сделаны отдельные ошибки (5-10), не нарушившие коммуникацию и понимание. Темп речи был несколько  замедлен. Отмечалось произношение, страдающее сильным влиянием родного языка. Речь была недостаточно эмоционально окрашена. Элементы оценки имели место, но в большей степени высказывание содержало информацию  и отражало конкретные факты.  
Оценка 3 «Удовлетворительно» ставится обучающемуся, если он сумел в основном решить поставленную речевую задачу,  но диапазон языковых средств был ограничен.
Объем высказывания не  достигал нормы.  Обучающийся допускал многочисленные языковые  ошибки, значительно нарушающие понимание. В некоторых местах нарушалась последовательность высказывания. Отсутствовали элементы оценки и выражения собственного мнения, излагались только основные факты. Речь не была эмоционально  окрашенной, произношение было русифицированным. Темп речи был значительно замедленным.
Оценка 2 «Неудовлетворительно» ставится обучающемуся, если он только частично  справился с решением
коммуникативной задачи. Содержание высказывания не раскрывает или раскрывает лишь частично затронутую тему. 
Высказывание было  небольшим по объему и не соответствовало  требованиям программы. Наблюдалось использование минимального количества изученной лексики.
При ответе использовались слова родного языка вместо незнакомых иностранных слов. Отсутствовали элементы собственной  оценки, выражение своего отношения к затрагиваемой проблеме. Обучающийся допускал большое количество языковых (лексических, грамматических, фонетических, стилистических) ошибок, нарушивших общение, в результате чего возникло полное  непонимание произнесённого высказывания.
Тематика устных опросов (Диалогическое высказывание)
Тема 2  Учеба в колледже
Тема 4  Магазины и покупки
Тема 5  Культура деловых отношений
Тема 6  Деловая поездка за границу
Методика проведения 
Устный опрос проводится в течение урока. Опрашиваются все обучающиеся парами.
Критерии оценивания
Оценка 5 «Отлично» ставится обучающемуся, который сумел полностью понять  высказывания собеседника на английском языке и решить речевую задачу, правильно употребив при этом языковые средства. В ходе диалога он умело использовал реплики, в речи отсутствовали языковые ошибки, нарушающие коммуникацию (допускается 1-4).  Обучающийся имеет хорошее произношение и соблюдал правильную интонацию. Отвечающий в беседе учащийся понимал задаваемые собеседником вопросы и поддерживал беседу. Высказывание отличалось широким диапазоном используемой лексики, включало клише и устойчивые словосочетания. Демонстрировалось умение преодолевать лексические трудности.  
Оценка 4 «Хорошо» ставится обучающемуся, который решил речевую задачу, но произносимые в ходе диалога реплики были  несколько сбивчивыми(1-2 реплики). Для выражения своих мыслей отвечающий использовал разнообразную лексику в соответствии с поставленной коммуникативной задачей. В речи были паузы, связанные с поиском средств выражения нужного значения.  Однако наблюдались языковые ошибки, не нарушившие коммуникацию и понимание содержания (допускается 3-4). Допустив ошибку, отвечающий часто сам ее исправлял. Ответы содержали не только факты, но и выражение личного отношения к излагаемым фактам .
Оценка 3 «Удовлетворительно» выставляется обучающемуся, если он решил речевую  задачу не полностью. Речь содержит фонетические ошибки, заметна интерференция родного языка, но в основном она понятна партнёрам по диалогу. Некоторые реплики партнера вызывали у обучающегося затруднения.  Наблюдались  паузы, препятствующие речевому общению. В репликах излагалась информация на заданную тему, но отсутствовало выражение своего отношения к затрагиваемой проблеме.                
Оценка 2 «Неудовлетворительно» выставляется, если обучающийся не справился с решением речевой задачи. Он  затруднялся ответить на побуждающие к говорению реплики партнера. 
Коммуникация не  состоялась. Допущены многочисленные языковые ошибки, нарушающие коммуникацию. При этом большое количество фонетических ошибок затрудняло понимание высказывания. Свыше 60% простых слов и фраз произносились неправильно. Отвечающий учащийся практически не понимал задаваемые собеседником вопросы, был способен ответить лишь на некоторые; не употреблял фраз, стимулирующих партнера к общению.
2. Письменный опрос
Тема 2 Учеба в колледже
Тема 3 Моя будущая профессия
Тема 4 Магазины и покупки
Тема 7 Деловая корреспонденция
Тема 8 Заключение делового контракта
Тема 9 Основы экономики и бизнеса
Тема 10 Профессиональные компетенции менеджера по продажам
Тема 11 Повторение тем за 1-4 семестры
Примечание: По темам: 2 Учеба в колледже 3 Моя будущая профессия 4 Магазины и покупки 6 Деловая поездка за границу 7 Деловая корреспонденция 8 Заключение делового контракта 9 Основы экономики и бизнеса  10 Профессиональные компетенции менеджера по продажам предусмотрен письменный контроль внеаудиторной самостоятельной работы. Данные работы смотри в «Методических указаниях по выполнению внеаудиторной самостоятельной работы» для обучающихся специальности 38.02.04 «Коммерция» (по отраслям)
Методика проведения 
Письменный опрос проводится в начале урока. Каждому обучающемуся выдается карточка с заданиями (по вариантам). Время проведения 20 минут.
Тема 4 Магазины и покупки
1. Переведите на английский язык 10 слов: 
Блузка, Брюки, Цена, Отдел, Одежда, Размер, Покупать, Бакалея, Мясной магазин, Колбаса.
2. Выберите правильный ответ.
1. When I want to buy some vegetables I go to the ________.
a) baker’s       b) greengrocer’s             c) grocer’s
2. Can I try it on? Where is the ________ room?
a) fitness                b) reading      c) fitting
3. It’s too big, it’s not my ________. 
a) size            b) price               c) colour
4. There is a wide choice of ____________ in the dairy.
a) milk products       b) fruits      c) clothes
5. How much do these jeans ______?
a) costs          b) cost           c) costing
6. You take a basket and put everything you want to buy into it in the ___________.
a) self-service shop     b) department        c) butcher’s
7. Customers can choose nice dresses, blouses and  _______ in the women’s clothing.
a)  ties        b) skirts       c) trousers
Критерии оценивания:
В результате выполнения работы обучающийся может набрать
          максимальное количество баллов (17 баллов)
1 задание - 10 баллов (1б за каждое правильное слово)
2 задание – 7 баллов 1 балл (за каждый правильно выбранный ответ)
Оценка 5 «Отлично» выставляется обучающемуся, если он выполнил задания и набрал 16-17 баллов;
Оценка 4 «Хорошо» выставляется обучающемуся, если он выполнил задания и набрал  14 – 15 баллов;
Оценка 3 «Удовлетворительно» выставляется обучающемуся, если он выполнил задания и набрал 11 - 13 баллов;
Оценка 2 «Неудовлетворительно» выставляется обучающемуся, если он выполнил задания и набрал 10 баллов и менее.
Тема 7 Деловая корреспонденция
Вариант 1
Задание 1.  Переведите на английский язык 10 слов по  теме «Деловая корреспонденция»
написать деловое письмо, получить письмо, письмо поздравление, цена, 10% скидка, официальное письмо, продавец, продажа, страховка, доставка
Задание 2.  Переведите часть делового письма (без словаря) и определите  его тип
Dear Sirs,
 We saw your men’s clothes in your catalogue. Would you like to send us a catalogue for summer clothing that you could supply us by  September. We require 2000 T-shirts in each of the sizes 46- 52 and 500 shirts with  short sleeves in sizes 48- 52. Please tell us c.i.f. prices Vologda. Payment will be made by a letter of credit.
    We look forward to hearing from you soon.
                                                                       Very truly yours,
    F. White
    Buyer
Задание 3. Перечислите основные элементы структуры делового письма (не менее 6).
Критерии оценивания: В результате выполнения работы обучающийся может набрать максимальное количество баллов (20 баллов)
1 задание - 10 баллов (1б за каждое правильное слово)
2 задание – 4 балла (1 балл (правильно определил тип делового письма) + 3 балла (перевод текста письма)
3 балла ставится обучающемуся, если он полностью понял  текст и  использовал при переводе все известные приемы, направленные на понимание прочитанного (смысловую догадку, анализ).
2 балла выставляется обучающемуся, если он понял текст, но допустил неточности при передаче прочитанного на русский язык.
1 балл ставится, если обучающийся понял текст не полностью, не владеет приемами его смысловой переработки и  с трудом находит незнакомые слова в словаре.
3 задание – 6 баллов (перечислил  не менее 6 пунктов письма)
Оценка 5 «Отлично» выставляется обучающемуся, если он выполнил задания и набрал 19 – 20 баллов;
Оценка 4 «Хорошо» выставляется обучающемуся, если он выполнил задания и набрал  16 – 18 баллов;
Оценка 3 «Удовлетворительно» выставляется обучающемуся, если он 
Выполнил задания и набрал 15 - 13 баллов;
Оценка 2 «Неудовлетворительно» выставляется обучающемуся, если он выполнил задания и набрал 12 баллов и менее.
Тема 8 Заключение делового контракта
Задание 1.  Переведите на английский язык 10 слов по теме «Заключение делового контракта»
Заключить контракт
номер для ссылок
описание товара
частичная отгрузка
открыть аккредитив в банке
торгово-промышленная палата
порт разгрузки
содержать
квартал
покупатель
Задание 2. Выберите правильный вариант ответа.
1. Transportation documents include: air waybills, railway bills, road carriage bills and … 
а) payment     b) bill of lading    c) destination     d) insurance
2. After the buyer receives the offer from the prospective … he carefully studies it.
а) sale     b) manager      c)  order       d) seller
3. The two parties come to an … about terms of the transaction they sign a contract. 
a) payment      b) delivery    c) agreement     d) exchange
4. In​voices are usually issued by the sellers' banks after the … are shipped.
a) goods    b)  prices   c) bills    d)  buyers 
5. CIF prices include …, insurance and freight.
a) consignor    b) cost   c) carriage    d) contain
Критерии оценивания:
В результате выполнения работы обучающийся может набрать максимальное количество баллов (20 баллов)
1 задание - 10 баллов (1б за каждое правильное слово)
2 задание – 10 (2б за каждый правильный ответ)
Оценка 5 «Отлично» выставляется обучающемуся, если он выполнил задания и набрал 19 – 20 баллов;
Оценка 4 «Хорошо» выставляется обучающемуся, если он выполнил задания и набрал  16 – 18 баллов;
Оценка 3 «Удовлетворительно» выставляется обучающемуся, если он 
Выполнил задания и набрал 15 - 13 баллов;
Оценка 2 «Неудовлетворительно» выставляется обучающемуся, если он выполнил задания и набрал 12 баллов и менее.
Тема 9 Основы экономики и бизнеса
Задание 1.  Переведите на английский язык 12 слов по  теме «Основы экономики и бизнеса».
1. промышленный
2. быть богатым чем-либо
3. развивать
4. реклама
5. сельское хозяйство
6. авиационная промышленность
7. безработица
8. выращивать
9.  производство
10. природные ресурсы
11. прибыль
12. экономика
Критерии оценивания:
В результате выполнения работы обучающийся может набрать максимальное количество баллов 12 баллов)
1 задание - 12 баллов (1б за каждое правильное слово)
Оценка 5 «Отлично» выставляется обучающемуся, если он выполнил задания и набрал 11-12 баллов;
Оценка 4 «Хорошо» выставляется обучающемуся, если он выполнил задания и набрал  8-10 баллов;
Оценка 3 «Удовлетворительно» выставляется обучающемуся, если он 
Выполнил задания и набрал 6-7 баллов;
Оценка 2 «Неудовлетворительно» выставляется обучающемуся, если он
выполнил задания и набрал 5 баллов и менее.
Тема 10 Профессиональные компетенции менеджера по продажам
Задание 1.  Прочитайте и переведите на русский язык текст со словарем. 
A lot of different terms are often used instead of the term “manager", for example "director", "administrator", "president". The term "manager" applies to the people who are responsible for making and carrying out decisions within a certain system. A personnel manager directly supervises people in an organization. Financial manager is responsible for finance. Sales manager is responsible for selling goods. Management is a variety of specific activities. Management has functions of planning, organizing, coordinating, directing, controlling. Managing is a responsible and hard job.
Задание 2.  Переведите на английский язык 15 терминов по изучаемой
 теме: 
Маркетинг, исследование рынка, цена, продвижение, реклама, товар, покупатель, ответственный за, распределение товара, отдел, управляющий, ценовая политика, менеджмент, менеджер по продажам, заместитель директора.
Критерии оценивания:
В результате выполнения работы обучающийся может набрать максимальное количество баллов (19 баллов)
1 задание - 4 балла 
4 балла ставится обучающемуся, если он полностью понял  текст и  использовал при переводе все известные приемы, направленные на понимание прочитанного (смысловую догадку, анализ).
3 балла выставляется обучающемуся, если он понял текст, но допустил неточности при передаче прочитанного на русский язык.
2 балла ставится, если обучающийся понял текст не полностью, плохо владеет приемами его смысловой переработки.
1 балл ставится в том случае, если обучающийся частично понял текст. Он с трудом может найти незнакомые слова в словаре.
2 задание – максимальное количество баллов 15 (за каждый правильный вариант ответа)
Оценка 5 «Отлично» выставляется обучающемуся, если он выполнил задания и набрал 18 -19 баллов;
Оценка 4 «Хорошо» выставляется обучающемуся, если он выполнил задания и набрал  14-17 баллов;
Оценка 3 «Удовлетворительно» выставляется обучающемуся, если он выполнил задания и набрал 10- 13 баллов;
Оценка 2 «Неудовлетворительно» выставляется обучающемуся, если он выполнил задания и набрал 9 баллов и менее.
3. Перевод (со словарем) текстов профессиональной направленности по темам: 
Тема 5 Культура деловых отношений
Тема 7 Деловая корреспонденция
Тема 8 Заключение делового контракта
Методика проведения 
Перевод текста профессиональной направленности проводится на учебном занятии в письменном виде. Время проведения – 25 минут. Во время выполнения задания разрешено пользоваться словарем.
Критерии оценивания
Оценка 5 «Отлично» ставится обучающемуся, если он полностью понял  текст и  использовал при переводе все известные приемы, направленные на понимание прочитанного (смысловую догадку, анализ)
Оценка 4 «Хорошо» выставляется обучающемуся, если он понял текст, но допустил неточности при передаче прочитанного на русский язык;
Оценка 3 «Удовлетворительно» ставится, если обучающийся понял текст не полностью, не владеет приемами его смысловой переработки и  с трудом находит незнакомые слова в словаре;
Оценка 2 «Неудовлетворительно» ставится, если обучающийся не понял текст, не владеет приемами его смысловой переработки и приемами работы со словарем.
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Перечень оценочных средств промежуточной аттестации
Методика проведения

Промежуточная аттестация проводится в форме дифференцированного зачета. Для проведения дифференцированного зачета используется письменный опрос.

Перечень тем для дифференцированного зачета по дисциплине Иностранный язык (английский) 
Тема 4. Магазины и покупки
Тема 5. Культура деловых отношений
Тема 6. Деловая поездка за границу
Тема 7. Деловая корреспонденция
Тема 8. Заключение делового контракта
Тема 9. Основы экономики и бизнеса
Тема 10. Профессиональные компетенции менеджера по продажам

Пример типового задания дифференцированного зачета:

1 вариант
1. Переведите текст на русский язык без словаря.
Business letters are those written by one business person to another or by a private person to a business company or institution. Business letters can be of different types with different purposes: to apply for a job, to inform people of developments, to request actions, to propose a service, to complain. 
The way a letter is written reveals a lot about the person who is writing it and also sends a message about the organization that he or she is working for. It is , therefore, very important to make sure that the information, layout, style and spelling are all correct before you send it.
When writing a business letter, you should follow the standard format. The sample letter below shows where the following different components should appear on the page:
Задание 2. Выберите один  вариант ответа, так чтобы предложение было лексически и грамматически правильным. 
1. The climate in the region is much __________ than in the south of the country.
  a) cold                      b) colder                    c) the coldest       d) coldest
2. The telephone _________ by Alexander Bell.
  a) invented                b) has invented          c) is invented      d) was invented
3. She is very tired, that’s why she __________ now.
   a) is sleeping            b) sleeps                    c) has slept         d) has been sleeping
4. Your sister often visits your grandparents, ____________?
     a) does she           b) doesn’t  she          c) is she           d) isn’t she  
5. My elder sister can do everything about the house _______.
     a) myself             b) herself                   c) himself        d) yourself
6. Before the product launch a company carries out _________ and test marketing.
     a) sales                     b) market research      c) advertisement    d) after-sales  service
7. Advertising ____________ are often organized with the help of advertising  agencies.
 a) campaign              b) company                c) companies         d) campaigns
8. Goods and services can be promoted by means of public relations and special _______.
     a) orders                    b) offers                     c) competitions     d) producers
9. ______ is finding out what the customer wants. 
  a) price policy       b) brand policy      c) packaging          d) market research
10. The four P’s of marketing: product, price, promotion and _______ .
a) people                 b) production        c) place                  d) package
11. After the … receives the offer from the prospective seller he carefully studies it.
а) sale     b) manager      c)  order       d) buyer
12. Commercial invoices are usually sent to the buyers' bank for … .
a) shipment   b) payment   c) carriage  d) destination
13. CIF prices include …, insurance and freight.
a) consignor     b) cost      c) carriage       d) contain
Задание 3. Составьте сообщение по теме «Магазины и покупки».
Критерии оценивания: В результате выполнения работы обучающийся может набрать максимальное количество баллов (20 баллов)
1 задание - 4 балла 
4 балла ставится обучающемуся, если он полностью понял  текст и  использовал при переводе все известные приемы, направленные на понимание прочитанного (смысловую догадку, анализ).
3 балла выставляется обучающемуся, если он понял текст, но допустил неточности при передаче прочитанного на русский язык.
2 балла ставится, если обучающийся понял текст не полностью, не владеет приемами его смысловой переработки.
1 балл ставится в том случае, если обучающийся частично понял текст. Он с трудом может найти незнакомые слова в словаре.
2 задание – 13 баллов (1 балл за каждый правильный ответ) 
3 задание – 3 балла
3 балла -  Коммуникативная задача решена, соблюдены основные правила оформления письменного сообщения, очень незначительное количество орфографических и лексико-грамматических погрешностей. Логичное и последовательное изложение материала. Обучающийся показал знание большого запаса лексики, успешно использовал ее с учетом норм иностранного языка. 
2 балла - Коммуникативная задача решена, но лексико-грамматические погрешности, в том числе выходящие за базовый уровень,  препятствуют пониманию. Мысли изложены в основном логично. Обучающийся использовал достаточный объем лексики, допуская отдельные неточности в употреблении слов или ограниченный запас слов, но эффективно и правильно, с учетом норм иностранного языка. В работе имеется ряд грамматических ошибок, не препятствующих пониманию текста. Допустимо несколько орфографических ошибок, которые не затрудняют понимание текста.
1 балл - Коммуникативная задача решена, но языковые погрешности при применении языковых средств, составляющих базовый уровень, препятствуют пониманию текста. Мысли не всегда изложены логично. Ошибки в использовании средств передачи логической связи между отдельными частями текста. Много ошибок в формате письма. Обучающийся использовал ограниченный запас слов, не всегда соблюдая нормы иностранного языка.  В работе либо часто встречаются грамматические ошибки элементарного уровня, либо ошибки немногочисленны, но так серьезны, что затрудняют понимание текста. Имеются многие ошибки, орфографические и пунктуационные, некоторые из них могут приводить к непониманию текста.
0 баллов -  Коммуникативная задача не решена. Отсутствует логика в построении высказывания. Не используются средства передачи логической связи между частями текста. Формат письма не соблюдается. Обучающийся не смог правильно использовать свой лексический запас для выражения своих мыслей или не обладает необходимым запасом слов. Грамматические правила не соблюдаются. Правила орфографии и пунктуации не соблюдаются.
Оценка 5 «Отлично» выставляется обучающемуся, если он выполнил задания и набрал 19 – 20 баллов;
Оценка 4 «Хорошо» выставляется обучающемуся, если он выполнил задания и набрал  16 – 18 баллов;
Оценка 3 «Удовлетворительно» выставляется обучающемуся, если он выполнил задания и набрал 15 - 13 баллов;
Оценка 2 «Неудовлетворительно» выставляется обучающемуся, если он выполнил задания и набрал 12 баллов и менее.
