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Перечень основных показателей оценки результатов, элементов практического опыта, знаний и умений, подлежащих текущему контролю и промежуточной аттестации
	Код
формируемых общих (ОК) и профессиональных компетенций (ПК), личностных результатов (ЛР)
	Наименование формируемых общих и профессиональных компетенций, личностных результатов
	Знания и умения в соответствии с программой учебной дисциплины

	ОК 1. 
	Выбирать способы решения задач профессиональной деятельности применительно к различным контекстам.
	Уметь:
· производить расчеты по внешнеторговым сделкам в СКВ;
· анализировать внешнеэкономическую среду, работать с различными источниками внешнеэкономической информации;
· готовить коммерческие документы, необходимые для осуществления внешнеэкономических операций (оферту);
· работать с нормативно-правовой базой внешнеэкономической деятельности.
Знать:
· сущность, содержание внешнеэкономической деятельности; 
· понятие международных экономических отношений;
· особенности маркетинговых мероприятий во внешнеэкономической деятельности;
· особенности валютных операций;
· систему управления внешнеэкономической деятельностью в России;
· законодательные акты,  регулирующие внешнеэкономическую деятельность в РФ;
· методы государственного регулирования ВЭД в РФ;
· участников внешнеэкономической деятельности;
· международные экономические и валютно-финансовые организации;
· понятие внешнеторгового контракта; 
· базисные условия контакта; 
· формы расчетов по внешнеторговым контрактам.

	ОК 2.
	Использовать современные средства поиска, анализа и интерпретации информации и информационные технологии для выполнения задач профессиональной деятельности
	Уметь:
· анализировать внешнеэкономическую среду, работать с различными источниками внешнеэкономической информации;
Знать:
· сущность, содержание внешнеэкономической деятельности; 
· понятие международных экономических отношений;

	ОК 3. 
	Планировать и реализовывать собственное профессиональное и личностное развитие, предпринимательскую деятельность в профессиональной сфере, использовать знания по финансовой грамотности в различных жизненных ситуациях
	Уметь:
· готовить коммерческие документы, необходимые для осуществления внешнеэкономических операций (оферту);
Знать:
· особенности маркетинговых мероприятий во внешнеэкономической деятельности;
· особенности валютных операций;
· систему управления внешнеэкономической деятельностью в России;
· законодательные акты,  регулирующие внешнеэкономическую деятельность в РФ;
· методы государственного регулирования ВЭД в РФ;

	ОК 4. 
	Эффективно взаимодействовать и работать в коллективе и команде

	Уметь:
· анализировать внешнеэкономическую среду, работать с различными источниками внешнеэкономической информации;
· работать с нормативно-правовой базой внешнеэкономической деятельности.
Знать:
· сущность, содержание внешнеэкономической деятельности; 
· понятие международных экономических отношений;

	ОК 6.
	Проявлять гражданско-патриотическую позицию, демонстрировать осознанное поведение на основе традиционных общечеловеческих ценностей, в том числе с учетом гармонизации межнациональных и межрелигиозных отношений, применять стандарты антикоррупционного поведения.
	Уметь:
· анализировать внешнеэкономическую среду, работать с различными источниками внешнеэкономической информации;
· готовить коммерческие документы, необходимые для осуществления внешнеэкономических операций (оферту);
Знать:
· систему управления внешнеэкономической деятельностью в России;
· участников внешнеэкономической деятельности;

	ОК 9.
	Пользоваться профессиональной документацией на государственном и иностранном языках
	Уметь:
· работать с нормативно-правовой базой внешнеэкономической деятельности.
Знать:
· сущность, содержание внешнеэкономической деятельности; 
· понятие международных экономических отношений;
· систему управления внешнеэкономической деятельностью в России;
· законодательные акты,  регулирующие внешнеэкономическую деятельность в РФ;

	   ПК 1.1. 
	Участвовать в установлении контактов с деловыми партнерами, заключать договора и контролировать их выполнение, предъявлять претензии и санкции.
  
	Уметь:
· производить расчеты по внешнеторговым сделкам в СКВ;
· анализировать внешнеэкономическую среду, работать с различными источниками внешнеэкономической информации;
· готовить коммерческие документы, необходимые для осуществления внешнеэкономических операций (оферту);
· работать с нормативно-правовой базой внешнеэкономической деятельности.
Знать:
· сущность, содержание внешнеэкономической деятельности; 
· понятие международных экономических отношений;
· особенности валютных операций;
· систему управления внешнеэкономической деятельностью в России;
· законодательные акты,  регулирующие внешнеэкономическую деятельность в РФ;
· методы государственного регулирования ВЭД в РФ;
· участников внешнеэкономической деятельности;
· международные экономические и валютно-финансовые организации;
· понятие внешнеторгового контракта; 
· базисные условия контакта; 
формы расчетов по внешнеторговым контрактам

	ПК 1.9. 
	Применять логистические системы, а также приемы и методы закупочной и коммерческой логистики, обеспечивающие рациональное перемещение материальных потоков
	 Уметь:
· анализировать внешнеэкономическую среду, работать с различными источниками внешнеэкономической информации;
· готовить коммерческие документы, необходимые для осуществления внешнеэкономических операций (оферту);
· работать с нормативно-правовой базой внешнеэкономической деятельности.
Знать:
· сущность, содержание внешнеэкономической деятельности;  

	ПК 2.6. 
	Обосновывать целесообразность использования и применять маркетинговые коммуникации.
	Уметь:
· особенности маркетинговых мероприятий во внешнеэкономической деятельности;
· анализировать внешнеэкономическую среду, работать с различными источниками внешнеэкономической информации;
· работать с нормативно-правовой базой внешнеэкономической деятельности.
Знать:
· систему управления внешнеэкономической деятельностью в России;
· законодательные акты,  регулирующие внешнеэкономическую деятельность в РФ;
· методы государственного регулирования ВЭД в РФ;
· участников внешнеэкономической деятельности;
· международные экономические и валютно-финансовые организации;

	ЛР 13
	Соблюдающий в своей профессиональной деятельности этические принципы: честности, независимости, профессионального скептицизма, противодействия коррупции и экстремизму, обладающий системным мышлением и умением принимать решение в условиях риска и неопределенности
	уметь:
•
анализировать внешнеэкономическую среду, работать с различными источниками внешнеэкономической информации;
•
работать с нормативно-правовой базой внешнеэкономической деятельности.
знать:
•
сущность, содержание внешнеэкономической деятельности; 
•
понятие международных экономических отношений;
•
систему управления внешнеэкономической деятельностью в России;
•
законодательные акты, регулирующие внешнеэкономическую деятельность в РФ;
•
методы государственного регулирования ВЭД в РФ

	ЛР 14
	Готовый соответствовать ожиданиям работодателей: проектно-мыслящий, эффективно взаимодействующий с членами команды и сотрудничающий с другими людьми, осознанно выполняющий профессиональные требования, ответственный, пунктуальный, дисциплинированный, трудолюбивый, критически мыслящий, нацеленный на достижение поставленных целей; демонстрирующий профессиональную жизнестойкость
	уметь:
•
производить расчеты по внешнеторговым сделкам в СКВ;
•
анализировать внешнеэкономическую среду, работать с различными источниками внешнеэкономической информации;
•
готовить коммерческие документы, необходимые для осуществления внешнеэкономических операций (оферту);
знать:
•
понятие международных экономических отношений;
•
особенности валютных операций;
•
систему управления внешнеэкономической деятельностью в России;
•
законодательные акты, регулирующие внешнеэкономическую деятельность в РФ;
•
международные экономические и валютно-финансовые организации;
•
понятие внешнеторгового контракта; 
•
базисные условия контакта; 
формы расчетов по внешнеторговым контрактам


Перечень оценочных средств текущего контроля успеваемости
Устный контроль в форме фронтального опроса проводится по теме:
Тема 1.3. Валютные отношения во внешнеэкономической деятельности.
1. Валютные отношения.
2. Валютные операции.
Методика проведения фронтального опроса
Фронтальный опрос в зависимости охвата учебного материала (тема, темы, раздел) рассчитан на 5-10 минут. Опрос студентов происходит по желанию (поднятой руке) или по списку. Выбранному студенту задается один вопрос, который может уточняться другим обучающимся.
Письменный контроль (работа по индивидуальным заданиям)
Тема 1.1.  Сущность и особенности внешнеэкономической деятельности.
1. Терминология, используемая во ВЭД (внешнеэкономическая деятельность, внешнеэкономические отношения, внешнеэкономические связи, внешняя торговля, встречная торговля, экспорт, импорт, реэкспорт, реимпорт, производственная кооперация, внешнеторговый контракт, внешнеторговая операция).
Тема 2.1. Общее понятие о системе управления внешнеэкономической деятельностью и ее регулирование в РФ.
1. Формы ВЭД в России (торговля, индустриальное сотрудничество, научно-техническое сотрудничество, финансовое сотрудничество).
Тема 2.2. Договор международной купли-продажи товаров.
1. Базисные условия контракта. 
2. Содержание контракта купли-продажи товаров.
Методика проведения письменных опросов
Письменные опросы, в зависимости охвата учебного материала (тема, темы, раздел) рассчитаны на 10-20 минут. Каждому студенту выдается вариант, количество вопросов в котором зависит от охвата проверяемого учебного материала. Среднее количество вариантов составляет 2-3.
Критерии оценивания устных и письменных опросов:
оценка «отлично» выставляется обучающемуся, если даны подробные ответы на вопросы с приведением соответствующих примеров.
оценка «хорошо» выставляется обучающемуся, если ответы имеют несущественные ошибки.
оценка «удовлетворительно» выставляется обучающемуся, если он не смог привести конкретные примеры по рассматриваемым понятиям.
оценка «неудовлетворительно» выставляется обучающемуся, если он не смог верно сформулировать основные определения и привести конкретные примеры.
Перечень задач
Тема 1. Внешнеэкономическая деятельность.
1. Цена товара, указанная в контракте между американской и английской фирмами, составляет 300 тыс. долл., причем курс на дату подписания контракта соответствовал уровню 1,5808 долл. за фунт стерлингов. Контракт содержит условие, предполагающее соразмерное изменение суммы платежа по соглашению в долларах в случае изменения курса американского доллара за фунт на момент осуществления платежа по отношению к зафиксированному в контракте. Каким образом должна быть осуществлена корректировки цены товара, если на момент платежа курс составил 1,5316 долл. за 1 фунт стерлингов?
2. Рассчитайте кросс-курс долларов США к евро, если известно, что: официальный курс 1 USD: 28,8770 RUR, официальный курс 1 EUR: 36,5000 RUR, банковский курс покупки 1 USD: 28,80 RUR, банковский курс покупки 1 EUR: 35,97 RUR, банковский курс продажи 1 USD: 29,10 RUR, банковский курс продажи 1 EUR: 37,78 RUR.
Тема 2.Управление и регулирование ВЭД.
Изученить основные положения закона «О государственном регулировании ВЭД в РФ».
На основе данных информационных ресурсов провести анализ  внешнеэкономической ситуации в России.
Тема 3. Договор международной купли-продажи товаров.
1. На основе приведенных ниже образцов документов составьте оферты и запросы для иностранных партнеров.
OBI Inc., Remington dr.
Sunnywell, California, USA
Оферта
г. Энгельс
Саратовской области, Россия
20 мая 2018 г.
Акционерное общество "Мозаика" предлагает Вам купить на условиях, перечисленных ниже, следующий товар:
Наименование товара: сумки спортивные кожаные
Количество: десять тысяч штук
Цена: четырнадцать долларов США за штуку
Общая сумма: сто сорок тысяч долларов США
Условия поставки: FCA франко-перевозчик (…название места, указанного покупателем)
Условия оплаты: безотзывный документарный аккредитив, открываемый на 60 дней в пользу АО "Мозаика" в течение 10 дней с даты получения нашего извещения о готовности товара к отгрузке, с исполнением в Энгельс-банке, г. Энгельс, Россия. Платеж осуществляется против предъявления следующих документов:
счета-фактуры;
отгрузочной спецификации;
транспортной накладной.
Срок поставки: июль 2018 г.
Действие оферты: оферта твердая, срок действия оферты - 30 дней с даты отсылки.
Директор АО "Мозаика" А.А. ЗДОРОВЦЕВ
Tibba Vision GmbH
Holbacher., 27
Affenburg, BRD
08.02.18
Запрос
Уважаемые господа!
Из справочника торговых фирм мы узнали, что Ваша фирма является одним из ведущих производителей контактных линз для постоянного ношения. Наш инновационно-внедренческий центр заинтересован в приобретении мягких контактных линз, поэтому мы просим Вас выслать Ваше коммерческое предложение на поставку десяти тысяч контактных линз. Условия поставки желательны "доставка оплачена до Москвы". Нас устроит оплата аккредитивом. Учитывая, что запрашиваемая партия довольно большая, мы рассчитываем на предоставление нам оптовой скидки. Надеемся, что между нами возникнет длительное и плодотворное сотрудничество.
Директор ИВЦ "Новый взгляд" В.В. ВАСИЛЬЕВ:
2. Разработать контракт на экспорт (импорт), используя материалы предыдущих занятий. Структура контракта следующая:
1. Предмет контракта
2. Качество
3. Цена и общая сумма контракта
4. Упаковка и маркировка
5. Количество и сроки поставки
6. Сдача-приемка
7. Транспортные условия
8. Условия платежа
9. Гарантии
10. Санкции и рекламации
11. Форс-мажор.
12. Арбитраж
13. Прочие условия
Критерии оценки:
«отлично» выставляется обучающемуся если все задачи решены верно, а так же сделаны необходимые выводы.
«хорошо» выставляется обучающемуся если в решении задач имеются незначительные арифметические ошибки.
«удовлетворительно» выставляется обучающемуся если он не смог применить верно написанную расчетную формулу, а так же имеются арифметические ошибки, либо не сформулированы необходимые выводы.
«неудовлетворительно» выставляется обучающемуся если он неверно написал расчетную формулу, неправильно рассчитал требуемые показатели и не сформулировал выводы.
Комплект вопросов для промежуточной аттестации.
1. Сущность и содержание внешнеэкономической деятельности.
2. Формы внешнеэкономической деятельности.
3. Участники ВЭД в России. Организации, содействующие ВЭД.
4. Валютные отношения, валютные операции.
5. Оперативный маркетинг во внешнеэкономической деятельности.
6. Система государственного регулирования ВЭД в России.
7. Методы государственного регулирования ВЭД.
8. Нетарифные ограничения, лицензирование, квотирование, контроль.
9. Законодательные основы осуществления внешнеэкономической деятельности
10. Состав внешнеторговых операций.
11. Типовая сделка купли-продажи.
12. Формы внешнеторговых расчетов: аккредитивная форма, авансовая форма, открытый счет.
13. Внешнеторговый контракт.
14. Базисные условия контракта.
Департамент  образования  Вологодской  области
БПОУ ВО «Вологодский  аграрно – экономический колледж»
	УТВЕРЖДАЮ:

	Директор БПОУ  ВО «Вологодский 

	аграрно-экономический колледж»

	____________________Л.А. Климина


О П И С Ь
вариантов для дифференцированного зачета
по дисциплине ОП В02 Основы внешнеэкономической деятельности»
по специальности 38.02.04
КОММЕРЦИЯ (по отраслям)
для группы 431
	Разработано
	Рассмотрено


	Преподаватель
______________Л.П. Пуха
«____» _______________ 2020 г.
	на  заседании  методической комиссии  экономических и технологических дисциплин
Протокол  № ___ от _____________
Председатель  методической комиссии ____________ О.Б. Литвинова



Вологда
2020
ВАРИАНТ 1
1. Сущность и содержание внешнеэкономической деятельности (ВЭД).
2. Нетарифные ограничения, лицензирование, квотирование, контроль.
Преподаватель
ВАРИАНТ 2
1. Формы внешнеэкономической деятельности.
2. Законодательные основы осуществления внешнеэкономической деятельности
Преподаватель
ВАРИАНТ 3
1. Участники ВЭД в России. Организации, содействующие ВЭД.
2. Состав внешнеторговых операций.
Преподаватель
ВАРИАНТ 4
1. Валютные отношения, валютные операции.
2. Типовая сделка купли-продажи.
Преподаватель
ВАРИАНТ 5
1. Оперативный маркетинг во внешнеэкономической деятельности.
2. Формы внешнеторговых расчетов: аккредитивная форма, авансовая форма, открытый счет.
Преподаватель
ВАРИАНТ 6
1. Система государственного регулирования ВЭД в России.
2. Внешнеторговый контракт.
Преподаватель
ВАРИАНТ 7
1. Методы государственного регулирования ВЭД.
2. Базисные условия контракта.
Преподаватель
Методика проведения зачета
Зачет проводится за счет объема времени, отводимого на изучение междисциплинарного курса. Форма проведения – письменная. 
Количество вариантов зачета – 7. Каждый вариант содержит два вопроса теоретического характера и отражает содержание дисциплины.
На выполнение задания по варианту студенту отводится не более 2 академических часов. 
КРИТЕРИИ ОЦЕНИВАНИЯ  ЗАЧЕТА:
Оценка «ЗАЧТЕНО» ставится студенту, который показал высокий уровень освоения материала, предусмотренного учебной программой дисциплины. Изложение материала логически выстроено, соблюден принцип полноты содержания .
Оценки «НЕЗАЧТЕНО» ставятся студенту, имеющему существенные пробелы в знании основного материала по программе, а также допустившему принципиальные ошибки при изложении материала.
