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Введение
Курсовая работа по изучения МДК 01.01 «Организация коммерческой деятельности» ПМ 01 «Организация и управление торгово-сбытовой деятельностью» является одним из основных видов учебных занятий и формой контроля. Выполнение письменной курсовой работы регламентируется учебным планом специальности 38.02.04 Коммерция (по отраслям). Курсовая работа выполняется по окончании изучения МДК 01.01 «Организация коммерческой деятельности».
Тематика курсовых работ определяется учебным заведением. Утвержденный список тем курсовых работ по МДК 01.01 «Организация коммерческой деятельности» представляется к началу учебного года.
Курсовая работа – это творческая деятельность обучающегося по изучаемому модулю практического характера. Курсовая работа - самостоятельная разработка конкретной темы с элементами научного анализа, отражающая приобретенные обучающимся теоретические знания и практические навыки, умение работать с литературой, анализировать источники, делать обстоятельные и обоснованные выводы.
Выполнение курсовой работы по МДК 01.01 «Организация коммерческой деятельности» направлено на приобретение практического опыта по систематизации полученных знаний и практических умений, формированию профессиональных (ПК) и общих компетенций (ОК):
ОК 1. Понимать сущность и социальную значимость своей будущей профессии, проявлять к ней устойчивый интерес.
ОК 2. Организовывать собственную деятельность, выбирать типовые методы и способы выполнения профессиональных задач, оценивать их эффективность и качество.
ОК 4. Осуществлять поиск и использование информации, необходимой для эффективного выполнения профессиональных задач, профессионального и личностного развития.
ОК 5. Использовать информационно-коммуникационные технологии в профессиональной деятельности.
ОК 7. Самостоятельно определять задачи профессионального и личностного развития, заниматься самообразованием, осознанно планировать повышение квалификации.
ОК 10. Логически верно, аргументированно и ясно излагать устную и письменную речь.
ОК 12. Соблюдать действующее законодательство и обязательные требования нормативных документов, а также требования стандартов, технических условий.
ПК 1.1. Участвовать в установлении контактов с деловыми партнерами, заключать договора и контролировать их выполнение, предъявлять претензии и санкции.
ПК 1.2. На своем участке работы управлять товарными запасами и потоками, организовывать работу на складе, размещать товарные запасы на хранение.
ПК 1.3. Принимать товары по количеству и качеству.
ПК 1.4. Идентифицировать вид, класс и тип организаций розничной и оптовой торговли.
ПК 1.5. Оказывать основные и дополнительные услуги оптовой и розничной торговли.
ПК 1.6. Участвовать в работе по подготовке организации к добровольной сертификации услуг.
ПК 1.7. Применять в коммерческой деятельности методы, средства и приемы менеджмента, делового и управленческого общения.
ПК 1.8. Использовать основные методы и приемы статистики для решения практических задач коммерческой деятельности, определять статистические величины, показатели вариации и индексы.
ПК 1.9. Применять логистические системы, а также приемы и методы закупочной и коммерческой логистики, обеспечивающие рациональное перемещение материальных потоков.
ПК 1.10. Эксплуатировать торгово-технологическое оборудование.
Выполнение курсовой работы осуществляется под руководством преподавателя. Результатом данной работы должна стать курсовая работа, выполненная и оформленная в соответствии с установленными требованиями.
Консультации по выполнению курсовой работы проводятся как в рамках учебных часов в ходе изучения МДК, так и по индивидуальному графику.
Обучающийся лично отвечает за качество и оформление курсовой работы.
Рекомендации по содержанию курсовой работы
Основные этапы выполнения курсовой работы
Процесс написания курсовой работы включает в себя ряд взаимосвязанных этапов:
- выбор темы, согласование ее с руководителем, получение задания;
- составление личного рабочего плана выполнения курсовой работы;
- формирование структуры работы;
- сбор, анализ и обобщение материала по выбранной теме;
- формулирование основных теоретических положений, практических выводов и рекомендаций;
- изложение курсовой работы и представление ее руководителю;
- доработка чистового варианта с учетом замечаний руководителя;
- оформление работы, библиографического списка использованных источников и литературы, приложений и получение допуска к защите.
1. Структура курсовой работы
структурными элементами курсовой работы являются:
1. Титульный лист
2. Содержание
3. Введение.
4. Основная часть.
5. Заключение.
6. Список использованных источников.
7. Приложение.
Титульный лист является первой страницей курсовой работы и служит источником информации, необходимой для регистрации работы и проверки (приложение 1).
В содержание включает введение, наименование всех вопросов, заключение, список использованных источников с указанием номеров страниц, с которых начинаются эти элементы курсовой работы. Содержание включается в общую нумерацию страниц курсовой работы и является второй страницей.
Введение должно содержать оценку современного состояния решаемой проблемы, основания и исходные данные для изучения темы.
Во введение необходимо отразить:
- актуальность выбранной темы;
- объект и предмет исследования;
- период исследования, практический материал в курсовой работе должен анализироваться за последние три года (в динамике);
- цель работы (целью курсовой работы по выбранной студентов теме является, на основании глубокого изучения состояния данной проблемы за исследуемый период, разработка конкретных предложений и рекомендаций по совершенствованию);
- задачи работы (для достижения цели курсовой работы студент решает соответствующие задачи, предлагаемые планом);
- методическую и теоретическую основу работы (необходимо указать методы исследования, которые применялись в работе для обработки практического материала);
- структура работы (указать, что работа состоит из введения, основной части и заключения, объем работ, наличие и количество таблиц, рисунков и приложений).
Эта часть не может превышать 1/5 текста работы. 
Основная часть делится на главы и параграфы; может содержать теоретическое обоснование и описание экспериментальной, практической работы; анализ литературы; историю вопроса; ход рассуждений и доказательства основных положений; анализ существующей практики.
Содержанием основной части курсовой работы является теоретическое осмысление проблемы и изложение эмпирического опыта, фактического материала. Чаще всего вначале излагаются основные теоретические положения по исследуемой теме, а затем конкретизируемый текстовой или эмпирический материал, который аргументировано подтверждает изложенную теорию.
Как правило, основная часть состоит из нескольких глав, как минимум, двух. Разделы должны быть соразмерны друг другу, как по структурному делению, так и по объему.
Теоретическая часть курсовой работы должна отражать знания по базовым положениям выбранной темы. Студент должен раскрыть основные определения темы, ее структуру. 
Представляет собой исследование или анализ источников. Текст источника прорабатывается автором с учетом указанных целей и задач работы, то есть из текста источников выбирается материал, относящийся к теме исследования. Затем позиции разных авторов сопоставляются, находится общее и разное, материал группируется по разделам. Эта часть исследования обязательно разбивается на главы и параграфы с целью достижения наиболее целесообразной формы подачи материала. Обязательными требованиями к основной части являются:
А) Логическая связь и последовательность разделов (глав – параграфов – пунктов)
Б) Наличие промежуточных выводов к каждой главе, вытекающих из анализа литературы, проведенного в данной части работы. Следует помнить, что все части работы должны быть логично связаны между собой и соразмерны друг другу, т.е. не следует увлекаться чрезмерными подробностями при изложении отдельных вопросов и допускать неоправданные отступления от основной темы.
Практическая часть курсовой работы предусматривает самостоятельную работу по моделированию ситуации и ее разбору в соответствии с изученными вопросами. Предлагаемое задание выполняется на основе конкретного предприятия. 
По окончании работы студенту предлагается сделать заключение и выводы по исследуемой им практической теме и дать рекомендации с целью их внедрения в практическую деятельность предприятия. 
Автор подводит краткий итог исследования, обобщает промежуточные выводы. В этом разделе содержатся итоги, важнейшие выводы, к которым пришел автор, а также даются ответы на вопросы, сформулированные во введении, с указанием, каким образом они были получены. Требование к заключению – краткость и основательность. Заключение не должно превышать 1/10 текста работы.
Список используемой литературы делится на 2 части: 
1. Нормативно-правовые акты (не менее 2)
1. Научная литература (не менее 10)
Список нормативно-правовой литературы строится с учетом компетенции органа, издавшего документ. Если в курсовой работе используется несколько документов одного и того же органа власти или управления, то первым по списку ставится документ, изданный позднее.
 В списке научных источников материалы помещаются в алфавитном порядке, начиная с указания фамилии автора.
Все указанные в списке нормативно-правовые и научные источники должны содержать указание на источник их публикации с указанием места издания, названия издания и издательства, года издания и / или выходных данных документа (для электронных справочных / правовых систем), количества / номера страниц.
Приложения в курсовой работе -  это материалы, иллюстрирующие и дополняющие исследование. Здесь помещаются различного рода схемы, списки, таблицы, графики, списки сокращений и условных обозначений. 
Приложения оформляются после списка литературы и располагаются в порядке ссылок в тексте. Каждое приложение начинается с нового листа с обозначением в правом верхнем углу словом "Приложение". Приложения должны нумероваться последовательно, арабскими цифрами (например, "Приложение 10") и иметь заголовок. Если приложение одно, то оно не нумеруется.
Если приложение выполнено на листах иного формата, чем текстовая часть работы, то оно должно быть сложено по формату А-4.
Приложения не засчитываются в заданный объем курсовой работы.
Порядок выполнения курсовой работы
1. Выбор темы
При закреплении темы студент может высказать своё желание по выполнению работы по той или иной теме из предложенного списка. 
2. Составление плана подготовки курсовой работы
В самом начале очень важно с руководителем составить план выполнения курсовой работы. При составлении плана необходимо вместе с руководителем уточнить круг вопросов, подлежащих изучению и исследованию, структуру работы, сроки её выполнения, определить необходимую литературу. 
3. Подбор, изучение, анализ и обобщение материалов по выбранной теме
Прежде чем приступить к разработке содержания курсовой работы, очень важно изучить различные источники по заданной теме. Процесс изучения литературы требует внимательного и обстоятельного осмысления, конспектирования основных положений, кратких тезисов, необходимых фактов, цитат, что в результате превращается в обзор соответствующей книги, статьи или других публикаций. Итогом данной работы может стать необходимость отойти от первоначального плана, что, естественно, может не только изменить и уточнить структуру, но качественно обогатить содержание курсовой работы.
4. Разработка содержания курсовой работы
Курсовая работа имеет ряд структурных элементов: введение, теоретическая часть, практическая часть, заключение.
Разработка введения
Во-первых, во введении следует обосновать актуальность избранной темы курсовой работы, раскрыть ее теоретическую и практическую значимость, сформулировать цели и задачи работы. Во-вторых, во введении, а также в той части работы, где рассматривается теоретический аспект данной проблемы, автор должен дать, хотя бы кратко, обзор литературы, изданной по этой теме.
Введение должно подготовить читателя к восприятию основного текста работы. Оно состоит из обязательных элементов, которые необходимо правильно сформулировать.
Актуальность исследования (почему это следует изучать?) Актуальность исследования рассматривается с позиций социальной и практической значимости. В данном пункте необходимо раскрыть суть исследуемой проблемы и показать степень ее проработанности в различных трудах (юристов, экономистов и др.). Здесь же можно перечислить источники информации, используемые для исследования. (Информационная база исследования может быть вынесена в первую главу).
Цель исследования (какой результат будет получен?) Цель должна заключаться в решении исследуемой проблемы путем ее анализа и практической реализации. 
Проблема исследования (что следует изучать?) Проблема исследования показывает осложнение, нерешенную задачу или факторы, мешающие её решению. Определяется 1 - 2 терминами.
Объект исследования (что будет исследоваться?). Объект предполагает работу с понятиями. В данном пункте дается определение экономическому явлению, на которое направлена исследовательская деятельность. 
Предмет исследования (как, через что будет идти поиск?) Здесь необходимо дать определение планируемым к исследованию конкретным свойствам объекта или способам изучения экономического явления. Предмет исследования направлен на практическую деятельность и отражается через результаты этих действий.
Задачи исследования (как идти к результату?), пути достижения цели. Определяются они исходя из целей работы. Формулировки задач необходимо делать как можно более тщательно, поскольку описание их решения должно составить содержание глав и параграфов работы. Как правило, формулируются 3-4 задачи.
Перечень рекомендуемых задач:
«На основе теоретического анализа литературы разработать...» (ключевые понятия, основные концепции).
«Определить... » (выделить основные условия, факторы, причины, влияющие на объект исследования).
«Раскрыть... » (выделить основные условия, факторы, причины, влияющие на предмет исследования).
«Разработать... » (средства, условия, формы, программы).
«Апробировать» (что разработали) и дать рекомендации...
Методы исследования (как исследовали?): дается краткое перечисление методов исследования через запятую без обоснования.
Теоретическая и практическая значимость исследования (что нового, ценного дало исследование?). Теоретическая значимость исследования не носит обязательного характера. Наличие сформулированных направлений реализации полученных выводов и предложений придает работе большую практическую значимость.
При написании можно использовать следующие фразы: результаты исследования позволят осуществить...; будут способствовать разработке...; позволят совершенствовать.
Структура работы – это завершающая часть введения (что в итоге в работе/проекте представлено).
В завершающей части в назывном порядке перечисляются структурные части работы/проекта, например: «Структура работы соответствует логике исследования и включает в себя введение, теоретическую часть, практическую часть, заключение, список литературы, 5 приложений». Здесь допустимо дать развернутую структуру курсовой работы/проекта и кратко изложить содержание глав. (Чаще содержание глав курсовой работы излагается в заключении). Таким образом, введение должно подготовить к восприятию основного текста работы.
Разработка основной части курсовой работы
Основная часть обычно состоит из двух разделов: в первом содержатся теоретические основы темы; дается история вопроса, уровень разработанности вопроса темы в теории и практике посредством сравнительного анализа литературы.
В теоретической части рекомендуется излагать наиболее общие положения, касающиеся данной темы, а не вторгаться во все проблемы в глобальном масштабе. Теоретическая часть предполагает анализ объекта исследования и должна содержать ключевые понятия, историю вопроса, уровень разработанности проблемы в теории и практике.
Вторым разделом является практическая часть, которая должна носить сугубо прикладной характер. В ней необходимо описать конкретный объект исследования, привести результаты практических расчетов и направления их использования, а также сформулировать направления совершенствования. 
Разработка заключения
Заключение носит форму синтеза полученных в работе результатов. Его основное назначение - резюмировать содержание работы, подвести итоги проведенного исследования. В заключении излагаются полученные выводы и их соотношение с целью исследования, конкретными задачами, сформулированными во введении.
Составление списка источников и литературы
В список источников и литературы включаются источники, изученные в процессе подготовки работы, в т.ч. те, на которые имеются ссылки в тексте курсовой работы.
Список используемой литературы должен содержать 20 – 25 источников, с которыми работал автор курсовой работы/ проекта.
Источники размещаются в алфавитном порядке. Для всей литературы применяется сквозная нумерация.
При ссылке на литературу в тексте курсовой работы следует записывать не название книги (статьи), а присвоенный ей в указателе “Список литературы” порядковый номер в квадратных скобках. Ссылки на литературу нумеруются по ходу появления их в тексте записки. Применяется сквозная нумерация.
Рекомендации по оформлению курсовой работы.
 
Изложение текста и его оформление выполняют в соответствии с Правилами оформления индивидуального проекта, курсовой работы, выпускной квалификационной работы (дипломный работы) (далее — правила оформления, работа).  Страницы текста работы и включенные в неё иллюстрации и таблицы соответствуют формату А4. Работа выполняется любым печатным способом на одной стороне листа белой бумаги формата А4. Требования к оформлению: 

- цвет шрифта черный, размер - 12 кегль;
- тип шрифта основного текста - Times New Roman;
- междустрочный интервал – 1,5; 
- абзацный отступ – 1,25;
- выравнивание текста по ширине на одной стороне листа белой бумаги формата А4 чёрным цветом чернил с соблюдением полей: левое – 30 мм, правое –15 мм, верхнее и нижнее – 20 мм. 
Полужирный шрифт применяют только для заголовков разделов и подразделов, заголовков структурных элементов. Использование курсива допускается для обозначения объектов (биология, геология, медицина, нанотехнологии, генная инженерия и др.) и написания терминов (например, in vivo, in vitro) и иных объектов и терминов на латыни.

Запрещается выделение курсивом и жирным шрифтом смысловых частей текста.
В тексте не допускаются необоснованные пропуски, произвольные сокращения слов. Применяются только общепринятые сокращения и общеупотребляемые термины в сокращенном виде. В тексте термин один раз полностью расшифровывается, и в дальнейшем термин пишется сокращенно. 

Введение, каждый раздел, заключение, список использованных источников, приложения следует начинать с новой страницы.
Страницы работы нумеруются арабскими цифрами. Нумерация страниц является сквозной по всему тексту работы, включая приложения. Номер страницы проставляется в центре нижней части страницы без точки (Times New Roman; кегль – 12 пт). Приложения, которые приведены в работе и имеющие собственную нумерацию, не перенумеруются. 

Титульный лист включается в общую нумерацию страниц работы. Номер страницы на титульном листе не проставляется.

Иллюстрации и таблицы, расположенные на отдельных листах, включаются в общую нумерацию страниц работы.

Работа брошируется. Для оформления работы используется папка-скоросшиватель. 
Оформление содержания. Содержание работы размещается на отдельной пронумерованной странице, снабжается заголовком «СОДЕРЖАНИЕ», записанным по центру, не нумеруется как раздел и включается в общее количество страниц текста работы.
В содержание включаются номера структурных элементов текста: разделов, подразделов, пунктов и подпунктов, имеющих заголовок, номера и наименования приложений и номера страниц, с которых они начинаются.
Разделы подразделы (параграфы) должны иметь заголовки и порядковый номер в пределах всей работы, арабскими цифрами с точками и расположенные с абзацного отступа. Наименование разделов (разделов) должно быть кратким и записываться в виде заголовков (в красную строку) жирным шрифтом, без подчеркивания и без точки в конце. Заголовки должны четко и кратко отражать содержание разделов (разделов), подразделов (параграфов), пунктов. 

Заголовки разделов, параграфов отделяются от текста дополнительным полуторным интервалом (пустой строкой до и после заголовка). 

Заголовки структурных элементов работы печатаются заглавными буквами (СОДЕРЖАНИЕ, ВВЕДЕНИЕ, ЗАКЛЮЧЕНИЕ, СПИСОК ИСПОЛЬЗОВАННЫХ ИСТОЧНИКОВ, ПРИЛОЖЕНИЕ), без точки в конце, без подчеркивания, форматирование – по центру. 

Например: 
РАЗДЕЛ 1. Название РАЗДЕЛА
1.1. Название параграфа
Таблицы в пределах всей работы нумеруют арабскими цифрами сквозной нумерацией, перед которыми записывают слово «Таблица», выравнивая по ширине. Наименование таблицы, при ее наличии, должно отражать ее содержание, быть точным, кратким. Наименование следует помещать над таблицей слева, без абзацного отступа в следующем формате: Таблица Номер таблицы — Наименование таблицы. Наименование таблицы приводят с прописной буквы без точки в конце. В порядке исключения таблица может не иметь названия.

Шрифт в таблице – TimesNewRoman, размер шрифта – 12, межстрочный интервал – одинарный, отступ 1,25 не выполняется. 

Пример:
Таблица 1 - Предельные величины разброса угловой скорости автомобилей, %

	Категория автомобиля
	Боковое ускорение автомобиля wy м/с2

	
	1
	2
	4

	М1
	10
	30
	80

	М2, N1
	10
	20
	60

	М3 ,  N2  , N3
	10
	10
	--


На все таблицы должны быть ссылки в тексте, при этом слово «таблица» в тексте пишется полностью, например: в таблице 4 «Название» (далее по тексту)

Таблицу, в зависимости от ее размера, помещают под текстом, в котором впервые дана ссылка на нее, или на следующей странице, а при необходимости, в приложении. Допускается помещать таблицу вдоль длинной стороны листа.

В тексте работы (документа) возможно использование нумерованных и маркированных списков.

Пример 1 нумерованного списка:

1.
Невозможно испытывать твердые материалы свыше НВ=450, т.е. закаленные металлы.

2.
Метод дает грубый (большой) отпечаток, что не всегда допустимо.

3.
Нельзя испытывать материал тоньше 2-х мм, т.к. шарик будет продавливать тонкий слой металла.

Пример 2 нумерованного списка:

1)
Нагрузка пресса на образец - 3000; 1000; 750; 250; 187; 5; 62,5; 15,6 кг.

2)
Диаметры шариков - 10; 5 и 2,5 мм.

3)
Выдержки под нагрузкой  - 10; 30 и 60 сек.

4)
Наибольшая высота испытуемого изделиям  - 250 мм.

5)
Габаритные размеры пресса: 840х700х250 мм.

При применении в тексте работы условных обозначений, изображений или знаков, их следует пояснять в тексте или в перечне обозначений.

Формулы и уравнения располагаются на середине строки, а связывающие их слова (следовательно, откуда и т.п.) – в начале строки. Например:

Из условий неразрывности находим
Q = 2rvr .
            
(1)

Так как
r
[image: image1.emf]¿

∂ ϕ

∂ r

=

dϕ

dr

,
то
Q = 
[image: image2.emf]2 π rd ϕ

dr

.                                              

(2)

Для основных формул и уравнений, на которые делаются ссылки, вводится сквозная нумерация арабскими цифрами. 

Ссылки на иллюстрации разрешается помещать в скобках в соответствующем месте текста (рисунок 1). Ссылки на ранее упомянутые иллюстрации записывают сокращенным словом «смотри», например, см. рисунок 3.

Точка в конце названия рисунка не ставится. 

Например, 
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Рисунок 1. Процентное соотношение количества документов по структурным                  подразделениям предприятия
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Рисунок 2. Показатели количества документов по годам

Таблицы, схемы и рисунки, занимающие страницу и более, помещают в приложение, а небольшие - на страницах работы. 

Сведения об использованных источниках в структурном элементе работы «СПИСОК ИСПОЛЬЗОВАННЫХ ИСТОЧНИКОВ» следует располагать в порядке появления ссылок на источники в тексте работе и нумеровать арабскими цифрами с точкой и печатать с абзацного отступа.

Общее количество источников, используемых при подготовке: курсовой работы (проекта) -  15 и более. 
Не допускается использование полностью или частично готовых курсовых и дипломных работ, размещенных в сети «Интернет».

В процессе сбора информации и подготовки перечня используемых источников необходимо ознакомиться с материалами электронных библиотек БПОУ ВО «Вологодский аграрно-экономический колледж»: https://book.ru/, https://e.lanbook.com/, https://urait.ru/, https://elibrary.ru/project_orgs.asp. 

Рекомендуется обратиться к следующим ресурсам сети «Интернет»: 

http://www.consultant.ru/ – Официальный сайт компании «Консультант Плюс»; 

http://www.garant.ru/ – Информационно-правовой портал «Гарант»;

http://www.nlr.ru/ – официальный сайт Российской национальной библиотеки;

https://www.prlib.ru/ – официальный сайт Президентской библиотеки; 

http://elibrary.ru/ – научная электронная библиотека; 

http://cyberleninka.ru/ – научная электронная библиотека «Киберленинка».

Пример оформления книги
Чалдаева Л. А. Экономика предприятия: учебник для бакалаврова.— 3-е изд., перераб. и доп.— М.: Юрайт, 2013.— 411 с.
Пример оформления статьи из журнала
Леденева, Г. Л. К вопросу об эволюции в архитектурном творчестве / Г. Л. Леденева // Промышленное и гражданское строительство.— 2009.— № 3.— С. 31–33.
Пример оформления нормативного правового акта 
Федеральный закон от 15.12.2001 № 167-ФЗ (ред. от 11.12.2018) «Об обязательном пенсионном страховании в Российской Федерации»
ГОСТ Р 517721–2001. Аппаратура радиоэлектронная бытовая. Входные и выходные параметры и типы соединений. Технические требования.
Пример оформления информации с сайта
Защита персональных данных пользователей и сотрудников библиотеки [Электронный ресурс]. – Режим доступа: http://www.nbrkomi.ru. 
Пример оформления электронных ресурсов (из электронной библиотечной системы)
Бушенева Ю.И. Как правильно написать реферат, курсовую и дипломную работы [Электронный ресурс] / Ю.И. Бушенева. — Электрон. текстовые данные. — М. : Дашков и К, 2014. — 140 c. — 978-5-394-02185-5. — Режим доступа: http://www.iprbookshop.ru/14048.html
Оформление библиографических ссылок (сносок) 
Библиографическая ссылка содержит библиографические сведения о цитируемом, рассматриваемом или упоминаемом в тексте документа другом документе (его составной части или группе документов), необходимые и достаточные для его идентификации, поиска и общей характеристики. 

Пример:
[3] – ссылка на нормативный документ или Интернет-ресурс, находящийся в списке источников и литературы под порядковым номером 3;
[5, с. 123] – ссылка на источник, находящийся в списке источников и литературы под порядковым номером 5; 123 – номер страницы.
Подстрочная библиографическая ссылка оформляется как примечание, вынесенное из текста документа вниз полосы.

Пример:
в основном тексте:
На основании исследований Парсонса было дано следующее определение профориентации «Профессиональная ориентация – это процесс оказания помощи индивиду в изучении профессии и собственных личных качеств, процесс, завершающийся разумным выбором профессии»1.

в примечании (в нижнем колонтитуле):
_________________
1Укке, Ю. В. Диагностика сознательности выбора профессии у японских школьников // Вопросы психологии. – 1990.- №5. – С.17

При оформлении приложений должна использоваться нумерация: Приложение 1, Приложение 2 и т. д. Допускается также буквенная нумерация. Нумерация приложений соответствует порядку появления ссылок на них. В содержании работы названия приложений не указываются. Каждое новое приложение начинается с новой страницы с указанием своего номера (в правом верхнем углу без выделения) и имеет название, отражающее его содержание (по центру полужирным шрифтом). Если приложение одно, то по центру прописными буквами пишется ПРИЛОЖЕНИЕ без нумерации.

Приложение 1
Название приложения 
Примерная тематика курсовых работ:
1. Анализ и направления развития товарного ассортимента (на примере …)

2. Влияние окружающей среды на коммерческую деятельность предприятия.
3. Выставочно-ярмарочная деятельность предприятия.
4. Государственное регулирование коммерческой деятельности предприятия.
5. Защита прав потребителей на примере торгового предприятия.
6. Инновационная деятельность предприятия.
7. Исследование внутренней среды предприятия.
8. Коммерческая деятельность при совершении экспортно-импортных операций на примере предприятия.
9. Коммерческая информация и ее защита на примере предприятия.
10. Коммерческая работа по организации хозяйственных связей с поставщиками.
11. Конкурентоспособность торгового предприятия, пути ее повышения (на примере …)

12. Культура предпринимательства и деловой этикет коммерсанта на примере предприятия.
13. Организация закупочной деятельности предприятия. 
14. Организация и совершенствование коммерческой деятельности по розничной продаже товаров (на примере… )

15. Организация коммерческой деятельности по розничной продаже товаров на предприятии. 
16. Организация коммерческой деятельности промышленного предприятия. 
17. Организация приемки товаров по качеству на примере предприятия.
18. Организация приемки товаров по количеству на примере предприятия.
19. Организация продажи товаров с использованием принципов мерчендайзинга.
20. Организация производственного процесса на предприятии.
21. Организация работы коммерческой службы предприятия.
22. Организация работы предприятия сферы услуг.
23. Организация сбытовой деятельности на предприятии. 
24. Организация складского хозяйства предприятия. 
25. Организация торговли в Internet-сети.
26. Организация хозяйственных связей на предприятии.
27. Основные элементы коммерческой деятельности на предприятии.
28. Особенности деятельности предприятия с учетом организационно – правовой формы.
29. Особенности договорных отношений на предприятии.
30. Особенности и направления развития маркетинговой деятельности (на примере …)

31. Особенности продвижения продукции предприятия. 
32. Повышение конкурентоспособности предприятия.
33. Посредническая коммерческая деятельность на предприятии.
34. Предпринимательские риски и успех на примере предприятия.
35. Совершенствование организации торговли в специализированных магазинах (на примере…)
36. Современное состояние и перспективы развития торговых услуг в коммерческой деятельности …

37. Состояние и перспективы развития коммерции в условиях рынка.
38. Состояние и перспективы развития крестьянско-фермерского хозяйства на примере…
39. Состояние и перспективы развития розничной торговой сети потребительской кооперации (на примере …)

40. Страхование коммерческой деятельности на предприятии.
41. Товароснабжение розничной торговой сети.
42. Транспортное обеспечение коммерческой деятельности на предприятии.
43. Управление коммерческими сделками на предприятии.
44. Управление сбытовой политикой в организации. 
45. Управление товарными запасами на предприятии.
46. Условия осуществления коммерческой деятельности на предприятии.

47. Формирование ассортимента на предприятии. 
Примерные разделы в курсовых работах:
1. Анализ и направления развития товарного ассортимента (на примере …)
Введение 

Глава 1.Теоретические основы формирования товарного ассортимента на предприятии

1.1 Понятие и классификация ассортимента. Принципы формирования ассортимента на предприятии

1.2 Факторы, влияющие на формирование ассортимента

1.3 Сущность управления ассортиментом, основные направления его совершенствования

Глава 2.Пути развития ассортимента продукции … указать название)
2.1. Краткая характеристика предприятия (указать название) 
2.2 Характеристика и анализ ассортимента …

2.3 Направления совершенствования ассортиментной политики …

Заключение

Список используемых источников

Приложения
2. Влияние окружающей среды на коммерческую деятельность предприятия (указать название)
Введение 
Глава I. Факторы, влияющие на деятельность предприятия и их классификация
1.1. Факторы внутренней среды организации
1.2. Факторы внешней среды организации
1.3. Методы исследования внешней среды
Глава II. Факторы окружающей среды и их влияние на эффективность деятельности …..(указать название)
2.1. Краткая характеристика предприятия (указать название) 
2.2. Влияние внешних факторов на деятельности ……
2.3. Оценка воздействия факторов окружающей среды на деятельность …..
Список использованных источников 

Приложения
3. Выставочно-ярмарочная деятельность предприятия (указать название)
Введение 
Глава I. Теоретические основы выставочно-ярмарочной деятельности
1.1. Становление и развитие ярмарок и выставок
1.2. Виды ярмарок и выставок
1.3. Современное состояние выставочно-ярмарочной деятельности в России
Глава II. Выставочно-ярмарочная деятельность предприятия (указать название)
2.1. Краткая характеристика предприятия (указать название) 
2.2. Участие предприятия в выставочно-ярмарочной деятельности
2.3. Организация выставок, ярмарок
Заключение
Список использованных источников
Приложения 
4. Государственное регулирование коммерческой деятельности предприятия (указать название)
Введение 
Глава I. Основы государственного регулирования коммерческой деятельности
1.1. Значение государственного регулирования коммерческой деятельностью
1.2. Государственные органы и их полномочия при регулировании коммерческой деятельностью
1.3. Ответственность предприятий за и несоблюдение законодательства
Глава II. Государственное регулирование предприятия (указать название)
2.1. Краткая характеристика предприятия (указать название) 
2.2. Государственные органы, которые регулируют коммерческую деятельность на предприятии
2.3. Виды ответственности предприятия за нарушения норм законов
Заключение
Список использованных источников
Приложения 
5. Защита прав потребителей на примере торгового предприятия (указать название)
Введение 
Глава I. Основные положения Закона о защите прав потребителей
1.1. Значение Закона о защите прав потребителей и его основные положения
1.2. Права и обязанности потребителей и производителей
Глава II. Защита прав потребителей на примере предприятия (указать название)
2.1. Краткая характеристика предприятия (указать название) 
2.2. Обеспечение защиты прав потребителей на предприятии
2.3. Ответственность производителей за нарушение закона о защите прав потребителей.
Заключение
Список использованных источников
Приложения 
6. Инновационная деятельность предприятия (указать название)
Введение 
Глава I. Теоретические основы инновационной деятельности
1.1. Понятие, сущность и значение инноваций в современных условиях
1.2. Формы и методы инновационной деятельности
Глава II. Инновационная деятельность предприятия (указать название)
2.1. Краткая характеристика предприятия (указать название) 
2.2. Основные направления инновационной деятельности на предприятии
2.3. Экономическая эффективность инновационной деятельности предприятия
Заключение
Список использованных источников
Приложения 
7. Исследование внутренней среды предприятия (указать название)
Глава I. Роль и значение внутренней среды организации для обеспечения ее жизнедеятельности
1.1 Понятие предпринимательской деятельности и ее внутренняя среда (понятие, структура, основные элементы)
1.2 Факторы внутренней среды, влияющие на повышение эффективности деятельности предприятия
1.3. Современное состояние ……….. предприятий 
Глава II. Особенности внутренней среды предприятия и повышение ее эффективности (указать название)
2.1. Краткая характеристика предприятия (указать название) 
2.2. Характеристика элементов внутренней среды 
2.3. Оценка эффективность использования ресурсов предприятия 
Заключение
Список использованных источников
Приложения 
8. Коммерческая деятельность при совершении экспортно-импортных операций на примере предприятия (указать название)
Введение 
Глава I. Основы экспортно-импортных отношений
1.1. Основные понятия и определения экспортно-импортных операций
1.2. Организация экспортно-импортных операций
1.3. Современное состояние экспортно-импортных отношений в России
Глава II. Особенности экспортно-импортных отношений на предприятии (указать название)
2.1. Краткая характеристика предприятия (указать название) 
2.2. Экспортно-импортные операции на предприятии
2.3. Экономическая эффективность экспортно-импортных отношений.
Заключение
Список использованных источников
Приложения 
9. Коммерческая информация и ее защита на примере предприятия (указать название)
Введение 
Глава I. Значение коммерческой информации
1.1. Понятие информации, ее классификация и характеристика видов
1.2. Коммерческая тайна и промышленный шпионаж
Глава II. Коммерческая информация на предприятии (указать название)
2.1. Краткая характеристика предприятия (указать название) 
2.2. Виды коммерческой информации, используемой на предприятии
2.3. Обеспечение защиты коммерческой тайны
Заключение
Список использованных источников
Приложения 
10. Коммерческая работа по организации хозяйственных связей с поставщиками (указать название)
Введение 
Глава I. Роль и система хозяйственных связей
1.1. Сущность и содержание хозяйственных связей, их правовое регулирование
1.2. Договорная работа на предприятии. Виды договоров
1.3. Основные проблемы договорных отношений и пути их решения 
Глава II. Коммерческая деятельность по организации хозяйственных связей с поставщиками на примере (указать название)
2.1. Краткая характеристика предприятия (указать название) 
2.2. Информационное обеспечение коммерческой деятельности и определение потребности в материальных ресурсах
2.3. Организация договорной работы и её эффективность
Заключение
Список использованных источников
Приложения

11. Конкурентоспособность торгового предприятия, пути ее повышения (на примере …)

Введение 

Глава 1. Теоретические аспекты формирования конкурентоспособности предприятия

1.1 Состояние и тенденции развития торговой отрасли в современных условиях

1.2 Экономическое содержание и факторы, влияющие на формирование конкурентоспособности предприятия

1.3 Направления повышения конкурентоспособности организаций в условиях рыночной экономики.  

Глава 2.Повышение конкурентоспособности …(указать название)
2.1. Краткая характеристика предприятия (указать название) 
2.2 Оценка конкурентоспособности …

2.3 Пути повышения конкурентоспособности …

Заключение

Список использованных источников

Приложения
12. Культура предпринимательства и деловой этикет коммерсанта на примере предприятия (указать название)
Введение 
Глава I. Значение делового этикета и культуры предпринимательства
1.1. Личностные и профессиональные требования к коммерческому работнику
1.2. Этикет предпринимателя-коммерсанта
Глава II. Культура предпринимательства на примере предприятия (указать название)
2.1. Краткая характеристика предприятия (указать название) 
2.2. Подбор персонала коммерческой службы на предприятии
2.3. Основные должностные обязанности работников коммерческой службы на предприятии
Заключение
Список использованных источников
Приложения 
13. Организация закупочной деятельности предприятия (указать название)
Введение 
Глава I. Основы закупочной деятельности
1.1. Понятие и значение закупочной работы
1.2. Этапы осуществления закупочной работы
1.3. Определение критериев эффективности материально-технического снабжения предприятия
Глава II. Закупочная деятельность на предприятии (указать название)
2.1. Краткая характеристика предприятия (указать название) 
2.2. Особенности закупочной деятельности на предприятии
2.3. Оценка эффективности материально-технического снабжения предприятия
Заключение
Список использованных источников
Приложения 
14. Организация и совершенствование коммерческой деятельности по розничной продаже товаров (на примере… )

Глава 1. Теоретические основы организации и совершенствования коммерческой деятельности в розничной торговле

1.1 Состояние и тенденции развития розничной торговли в современных условиях

1.2 Сущность и содержание организации коммерческой деятельности в розничной торговле

1.3 Направления совершенствования коммерческой деятельности розничной торговли в условиях рыночной экономики  

Глава 2. Организация и совершенствование коммерческой деятельности  по розничной продаже товаров в…(указать название)
2.1. Краткая характеристика предприятия (указать название) 
2.2 Особенности организации коммерческой деятельности  по розничной продаже товаров в …

2.3 Направления совершенствования  коммерческой деятельности  по розничной продаже товаров в …

Заключение

Список использованных источников

Приложения
15. Организация коммерческой деятельности по розничной продаже товаров на предприятии (указать название)
Введение 
Глава I. Основы розничной продажи товаров
1.1. Розничная продажа товаров: понятие, методы
1.2. Этапы организации коммерческой работы по розничной продаже товаров
1.3. Современное состояние розничной торговли в России
Глава II. Особенности розничной продажи товаров на примере предприятия (указать название)
2.1. Краткая характеристика предприятия (указать название) 
2.2. Организация работы по розничной торговле предприятия
2.3. Эффективность организации коммерческой деятельности по розничной продаже товаров на предприятии
Заключение
Список использованных источников
Приложения 
16. Организация коммерческой деятельности промышленного предприятия (указать название)
Введение 
Глава I. Основы коммерческой деятельности предприятия
1.1. Понятие и сущность коммерческой деятельности 

1.2. Значение и задачи управления коммерческой деятельностью
1.3. Современное состояние …..предприятий
Глава II. Особенности коммерческой деятельности предприятия (указать название)
2.1. Краткая характеристика предприятия (указать название) 
2.2. Основные этапы для осуществления коммерческой деятельности на предприятии
2.3. Оценка работы предприятия по организации коммерческой деятельности
Заключение
Список использованных источников
Приложения 
17. Организация приемки товаров по качеству на примере предприятия (указать название)
Введение 
Глава I. Основы приемки товаров
1.1. Значение приемки товаров по качеству для эффективной коммерческой деятельности
1.2.  Виды приемки товаров по качеству.
Глава II. Приемка товаров по качеству на примере предприятия (указать название)
2.1. Краткая характеристика предприятия (указать название) 
2.2. Операции по приемке товаров по качеству на предприятии
2.3. Мероприятия при несоответствии товаров требований стандартов и сопроводительной документации
Заключение
Список использованных источников
Приложения 
18. Организация приемки товаров по количеству на примере предприятия (указать название)
Введение 
Глава I. Основы приемки товаров
1.1. Значение приемки товаров по количеству для эффективной коммерческой деятельности
1.2. Основы приемки товаров по количеству
Глава II. Приемка товаров по количеству на примере предприятия (указать название)
2.1. Краткая характеристика предприятия (указать название) 
2.2. Операции по приемке товаров по количеству на предприятии
2.3. Мероприятия при несоответствии товаров товарно-сопроводительным документам
Заключение
Список использованных источников
Приложения 
19. Организация продажи товаров с использованием принципов мерчендайзинга (указать название)
Введение 
Глава I. Сущность и значение мерчандайзинга в организации работы магазина
1.1. История мерчандайзинга и его значение
1.2 Подходы мерчандайзинга на розничном предприятии
1.3 Организация размещения и выкладки товаров в торговом зале магазина
Глава II. Организация продажи товаров в магазине (указать название)
2.1. Краткая характеристика предприятия (указать название) 
2.2. Использование принципов мерчандайзинга в магазине
2.3. Анализ размещения и выкладки товаров в торговом зале магазина

2.4. Эффективность использования мерчандайзинга магазина

Заключение
Список использованных источников
Приложения 
20. Организация производственного процесса на предприятии (указать название)
Введение 
Глава I. Основы производственного процесса
1.1. Сущность производственного процесса в коммерческой деятельности
1.2. Основные направления для осуществления производственного процесса.
Глава II. Производственные процессы на примере предприятия (указать название)
2.1. Краткая характеристика предприятия (указать название) 
2.2. Особенности производственно процесса на предприятии
2.3. Контроль качества за организацией производственного процесса.   
Заключение
Список использованных источников
Приложения 
21. Организация работы коммерческой службы предприятия (указать название)
Введение 
Глава I. Коммерческие службы организаций
1.1. Значение коммерческой службы на предприятии
1.2. Виды структур коммерческих служб их основные функции
Глава II. Особенности работы коммерческой службы предприятия (указать название)
2.1. Краткая характеристика предприятия (указать название) 
2.2. Коммерческие службы организации
2.3. Основные обязанности работников отделов коммерческой службы
Заключение
Список использованных источников
Приложения
22. Организация работы предприятия сферы услуг (указать название)
Введение 
Глава I. Организация сервисной деятельности 
1.1. Особенности сферы услуг
1.2. Оценка качества услуг
1.3. Современное состояние сферы услуг
Глава II. Анализ сервисной деятельности предприятия (указать название)
2.1. Краткая характеристика предприятия (указать название) 
2.2. Особенности услуг предприятия
2.3. Результативность работы предприятия в сфере услуг
Заключение
Список использованных источников
Приложения 
23. Организация сбытовой деятельности на предприятии (указать название)
Введение 
Глава I. Основы сбытовой деятельности
1.1. Значение сбытовой деятельности, ее основные формы и методы
1.2. Оперативно-сбытовая деятельность
1.3. Стимулирование сбыта.
Глава II. Сбытовая деятельность на предприятии (указать название)
2.1. Краткая характеристика предприятия (указать название) 
2.2. Основные направления сбытовой деятельности
2.3. Эффективность сбытовой деятельности
Заключение
Список использованных источников
Приложения 
24. Организация складского хозяйства предприятия (указать название)
Введение 
Глава I. Основы складского хозяйства
1.1. Значение складского хозяйства предприятия
1.2. Виды складов, их определение и функции
1.3. Принципы организации складского хозяйства, показатели работы склада
Глава II. Особенности складского хозяйства предприятия (указать название)
2.1. Краткая характеристика предприятия (указать название) 
2.2. Особенности складов предприятия, их характеристика
2.3. Организация складской работы на предприятии
2.4. Расчет основных параметров склада и показателей эффективности его работы
Заключение
Список использованных источников
Приложения 
25. Организация торговли в Internet-сети (указать название)
Введение 
Глава I. Основы интернет-торговли
1.1. Значение интернет-торговли в современных условиях
1.2. Основы электронной коммерции
1.3. Современное состояние интернет-торговли в России
Глава II. Особенности интернет-торговли на предприятии (указать название)
2.1. Краткая характеристика предприятия (указать название) 
2.2. Характеристика объектов интернет-торговли предприятия
2.3. Особенности организации торговли в сети интернет предприятия
Заключение
Список использованных источников
Приложения
26. Организация хозяйственных связей на предприятии (указать название)
Введение 
Глава I. Значение хозяйственных связей для предприятий
1.1. Сущность и порядок регулирования хозяйственных связей
1.2. Прямые договорные связи торговых предприятий с производителями товаров
1.3. Роль оптовых предприятий в организации хозяйственных связей и поставках товаров
Глава II. Организация хозяйственных связей на примере предприятия (указать название)
2.1. Краткая характеристика предприятия (указать название) 
2.2. Организация договорных связей предприятия с производителями товаров
2.3. Организация договорных связей предприятия с оптовыми торговыми предприятиями
Заключение
Список использованных источников
Приложения 
27. Основные элементы коммерческой деятельности на предприятии (указать название)
Введение 
Глава I. Субъекты и объекты коммерческой деятельности
1.1. Классификация субъектов коммерческой деятельности
1.2. Организационно-правовые формы коммерческих организаций
1.3. Характеристика объектов коммерческой деятельности.
Глава II. Особенности элементов коммерческой деятельности на предприятия (указать название)
2.1. Краткая характеристика предприятия (указать название) 
2.2. Организационно-правовая форма предприятия и особенности ее деятельности
2.3. Виды объектов коммерческой деятельности на предприятии
Заключение
Список использованных источников
Приложения 
28. Особенности деятельности предприятия (указать название) с учетом организационно – правовой формы
Введение 
Глава I. Организационно-правовые формы предприятий
1.1. Индивидуальное предпринимательство
1.2. Коммерческие и некоммерческие организации
1.3. Государственные предприятия
Глава II. Особенности работы предприятия (указать название)
2.1. Краткая характеристика предприятия (указать название) 
2.2. Организационно-правовая форма предприятия
2.3. Этапы государственной регистрации предприятия
Заключение
Список использованных источников
Приложения 
29. Особенности договорных отношений на предприятии (указать название)
Введение 
Глава I. Основы договорных отношений для осуществления коммерческой деятельности
1.1. Значение договорных отношений в коммерции
1.2. Виды договоров, применяемые в коммерческой деятельности
Глава II. Договорные отношения на предприятии (указать название)
2.1. Краткая характеристика предприятия (указать название) 
2.2. Виды договоров, применяемые на предприятии
2.3. Особенности договорных отношений на предприятии
Заключение
Список использованных источников
Приложения 
30. Особенности и направления развития маркетинговой деятельности (на примере …)

Введение 

Глава 1. Теоретические аспекты маркетинговой деятельности организаций в рыночных условиях.

1.1 Состояние и тенденции развития … промышленности (отрасли) в современных условиях.

1.2 Сущность и содержание  маркетинговой деятельности предприятий.

1.3 Направления совершенствования маркетинговой деятельности предприятий в условиях рыночной экономики.

Глава 2. Маркетинговая деятельность …(указать название), пути ее совершенствования

2.1. Краткая характеристика предприятия (указать название) 
2.2 Особенности маркетинговой деятельности …, направления ее развития 

2.3 Предложения по совершенствованию маркетинговой деятельности предприятия

Заключение

Список использованных источников

Приложения
31. Особенности продвижения продукции предприятия (указать название)
Введение 
Глава I. Основы продвижения товара и маркетинговых коммуникаций
1.1. Значение продвижения товаров в рыночных условиях
1.2. Понятие и значение маркетинговых коммуникаций
1.3. Виды маркетинговых коммуникаций
Глава II. Особенности продвижения товаров на примере (указать название)
2.1. Краткая характеристика предприятия (указать название) 
2.2. Рекламная деятельность предприятия
2.3. Методы личных продаж, пропаганды и стимулирования на примере предприятия
Заключение
Список использованных источников
Приложения 
32. Повышение конкурентоспособности предприятия (указать название)
Введение 
Глава I. Основы формирования конкурентоспособности предприятия
1.1. Состояние и тенденции развития … промышленности в современных условиях
1.2. Экономическое содержание и факторы, влияющие на формирование конкурентоспособности предприятия
1.3.Направления повышения конкурентоспособности организаций в условиях рыночной экономики
Глава II. Конкурентоспособность предприятия (указать название)
2.1. Краткая характеристика предприятия (указать название) 
2.2. Оценка конкурентоспособности предприятия (организации)
2.3. Пути повышения конкурентоспособности предприятий (организаций)
Заключение
Список использованных источников
Приложения 
33. Посредническая коммерческая деятельность на предприятии (указать название)
Введение 
Глава I. Особенности посреднических организаций
1.1. Понятие посреднической деятельности, ее значение
1.2. Основные группы и виды посреднических организаций
Глава II. Посредническая деятельность на предприятия (указать название)
2.1. Краткая характеристика предприятия (указать название) 
2.2. Посреднические услуги предприятия
2.3. Эффективность посреднической коммерческой деятельности
Заключение
Список использованных источников
Приложения 
34. Предпринимательские риски и успех на примере предприятия (указать название)
Введение 
Глава I. Неизбежность рисков при осуществлении коммерческой деятельности
1.1. Риски: понятие, классификация, особенности.
1.2. Способы уменьшения коммерческого риска
Глава II. Коммерческие риски на примере предприятия (указать название)
2.1. Краткая характеристика предприятия (указать название) 
2.2. Виды коммерческих рисков на предприятии
2.3. Управление коммерческими рисками на предприятии
2.4. Эффективность коммерческой деятельности предприятия
Заключение
Список использованных источников
Приложения 
35. Совершенствование организации торговли в специализированных магазинах (на примере…)

Введение 

Глава 1. Теоретические основы развития торговой деятельности в условиях рыночных отношений

1.1 Роль и значение торговли в формировании и развитии рыночных отношений


1.2 Государственное регулирование торговой деятельности в Российской Федерации

1.3 Современное состояние торговли России… и пути ее совершенствования

Глава 2. Анализ организации торговли в специализированном магазине… (указать предприятие) и пути ее совершенствования

2.1. Краткая характеристика предприятия (указать название) 
2.2 Особенности организация торговли в …

2.3 Пути повышения эффективности торговой деятельности предприятия

Заключение

Список использованных источников

Приложения
36. Современное состояние и перспективы развития торговых услуг в коммерческой деятельности …(указать название)
Введение 

Глава 1.Сущность и содержание коммерческой деятельности в торговле

1.1 Состояние и перспективы развития торговой отрасли в России

1.2 Коммерческая деятельность торговли и направления ее развития

1.3 Особенности услуг торговли и предпосылки их развития 

Глава 2.Услуги …(указать предприятие) и основные направления их развития

2.1. Краткая характеристика предприятия (указать название) 
2.2 Состояние и эффективность торговых услуг  …

2.3 Направления развития услуг …

Заключение 

Список использованных источников

Приложения
37. Состояние и перспективы развития коммерции в условиях рынка
Введение 
Глава I. Основы коммерческой деятельности
1.1. Развитие коммерческой деятельности в России
1.2. Характер и содержание процессов, выполняемых в торговле
1.3. Роль и задачи развития коммерческой работы на современном этапе
Глава II. Коммерческая деятельность на примере…(указать название)
2.1. Краткая характеристика предприятия (указать название) 
2.2. Основные виды коммерческой деятельности на предприятии
2.3. Эффективность коммерческой деятельности на предприятии
Заключение
Список использованных источников
Приложения
38. Состояние и перспективы развития крестьянско-фермерского хозяйства на примере (указать название)
Введение 
Глава I. Общие положения о крестьянском (фермерском) хозяйстве
1.1. Крестьянское хозяйство в АПК
1.2. Крестьянское (фермерское) хозяйство – сущность и особенности 
1.3. Проблемы и перспективы развития крестьянско-фермерского хозяйства
Глава II. Состояние и проблемы развития крестьянского (фермерского) хозяйства (указать название)
2.1. Краткая характеристика предприятия (указать название) 
2.2. Особенности производственной деятельности
2.3. Особенности закупочной и сбытовой работы 
2.4. Перспективы развития крестьянского (фермерского) хозяйства 
Заключение
Список использованных источников
Приложения
39. Состояние и перспективы развития розничной торговой сети потребительской кооперации (на примере …)

Введение 

Глава 1. Социально-экономическое значение розничной торговой сети потребительской кооперации в совершенствовании торгового обслуживания сельского населения 

1.1 Состояние и тенденции развития потребительской кооперации в современных условиях

1.2 Задачи, основные направления развития розничной торговой сети потребительской кооперации в условиях рыночной экономики

1.3 Направления совершенствования розничной торговли потребительской кооперации в условиях рыночной экономики  

Глава 2. Организация и совершенствование развития розничной торговой сети …(указать название)
2.1. Краткая характеристика предприятия (указать название) 
2.2 Состояние розничной торговой сети …, эффективность ее использования

2.3 Перспективы развития и совершенствования  розничной торговой сети …

Заключение

Список использованных источников

Приложения
40. Страхование коммерческой деятельности на предприятии (указать название)
Введение 
Глава I. Основы страхования коммерческой деятельности
1.1. Значение страхования коммерческой деятельности
1.2. Виды страхования предпринимательских рисков, практикуемые в современной действительности
Глава II. Особенности страхования на предприятии (указать название)
2.1. Краткая характеристика предприятия (указать название) 
2.2. Виды страхуемых рисков на предприятии
2.3. Порядок страхования на предприятии
Заключение
Список использованных источников
Приложения

41. Товароснабжение розничной торговой сети (указать название)
Введение 
Глава I. Организация и технология системы товароснабжения на предприятиях торговли
1.1. Понятие и формы товароснабжения
1.2. Этапы процесса организации товароснабжения
1.3. Методы управления товароснабжением на предприятиях торговли
Глава II. Особенности товароснабжения предприятия (указать название)
2.1. Краткая характеристика предприятия (указать название) 
2.2. Особенности товароснабжения предприятия
2.3. Анализ эффективности товароснабжения предприятия
Заключение
Список использованных источников
Приложения

42. Транспортное обеспечение коммерческой деятельности на предприятии (указать название)
Введение 
Глава I. Основы транспортного обеспечения коммерческой деятельности
1.1. Место транспортного обеспечения в коммерции
1.2. Классификация и особенности разных видов транспорта
1.3. Понятие транспортной услуги и ее основные характеристики
Глава II. Транспортное обеспечение предприятия (указать название)
2.1. Краткая характеристика предприятия (указать название) 
2.2. Основные виды транспорта, применяемого на предприятии
2.3. Выбор транспортных средств и схем транспортировки
2.4. Эффективность использования транспорта на предприятии 
Заключение
Список использованных источников
Приложения

43. Управление коммерческими сделками на предприятии (указать название)
Введение 
Глава I. Основы управления коммерческими сделками:
1.1. Понятие, сущность и значение коммерческих сделок на предприятии.
1.2. Виды коммерческих сделок.
1.3. Оформление коммерческих сделок.
Глава II. Коммерческие сделки на предприятии (указать название)
2.1. Краткая характеристика предприятия (указать название) 
2.2. Виды коммерческих сделок, применяемых на предприятиях.
2.3. Условия осуществления коммерческих сделок и ответственность за невыполнение обязательств по ним.
Заключение
Список использованных источников
Приложения
44. Управление сбытовой политикой в организации (указать название)
Введение
Глава I. Теоретические основы управления сбытом продукции предприятий
1.1. Понятие, цели, задачи, особенности управления сбытом продукции
1.2. Маркетинговые инструменты управления сбытовой политикой предприятия
Глава II. Анализ организации управления сбытом в … (указать название)
2.1. Краткая характеристика предприятия (указать название) 
2.2. Анализ сбыта и финансовых результатов деятельности
2.3. Направления повышения эффективности управления сбытовой политикой…
Заключение
Список использованных источников
Приложения
45. Управление товарными запасами на предприятии (указать название)
Введение 
Глава I. Значение товарных запасов для эффективной деятельности предприятия
1.1. Товарные запасы предприятия: понятие, виды
1.2. Сущность и значение управления товарными запасами в условиях рынка
Глава II. Управление товарными запасами на предприятии (указать название)
2.1. Краткая характеристика предприятия (указать название) 
2.2. Виды товарных запасов на предприятии и их характеристика
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