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1. паспорт ПРОГРАММЫ практики

1.1. Область применения программы

Рабочая программа практики является частью образовательной программы среднего профессионального образования подготовки специалистов среднего звена в соответствии с ФГОС по специальности (специальностям) СПО 38.02.04 Коммерция (по отраслям).
1.2. Место практики в структуре основной профессиональной образовательной программы: 

Практика студентов является составной частью ПМ 01 «Организация и управление торгово-сбытовой деятельностью» ОПОП СПО, обеспечивающей реализацию ФГОС СПО. 
1.3. Цели и задачи практики:

Практика имеет целью приобретение необходимых умений и опыта практической работы студентами по ПМ 01 «Организация и управление торгово-сбытовой деятельностью».

Задачи учебной практики - формирование у студентов практических профессиональных умений, приобретение первоначального практического опыта, реализуется в рамках модуля ПМ 01 «Организация и управление торгово-сбытовой деятельностью» ОПОП СПО по ознакомлению со спецификой функционирования малого и среднего бизнеса, с организацией и формой ведения производства, материальной базой, основными технологическими процессами на разных предприятиях; ознакомлению с учредительными документами предприятия; составлению организации закупочно-сбытовой коммерческой деятельности, оформлению коммерческих договорных обязательств, организации проведения выставки-ярмарки.
Тематика программы практики соответствует программе ПМ 01 «Организация и управление торгово-сбытовой деятельностью» и отвечает требованиям Федерального государственного образовательного стандарта по специальности СПО 38.02.04 «Коммерция».

Менеджер по продажам готовится к следующему виду деятельности:

 Организация и управление торгово-сбытовой деятельностью.

 С целью овладения указанным видом деятельности обучающийся в ходе практики 
должен иметь практический опыт:
- приемки товаров по количеству и качеству;

- составления договор;

- установление коммерческих связей.

уметь:

- устанавливать коммерческие связи, заключать договора и контролировать их выполнение;

- управлять товарными запасами и потоками;

- обеспечивать товародвижение и принимать товары по количеству и качеству.

знать:

- составные элементы коммерческой деятельности: цели, задачи, принципы, объекты, субъекты, виды коммерческой деятельности;

- государственное регулирование коммерческой деятельности;

- инфраструктуру, средства, методы, инновации в коммерции;

- организацию торговли в организациях оптовой и розничной торговли, их классификацию.

1.4. Рекомендуемое количество часов на освоение программы практики:
Учебная практика - 36 часов (1 неделя)

2. результаты ПРОХОЖДЕНИЯ учебной ПРАКТИКИ 

Результатом освоения программы практики является овладение обучающимися всеми видами профессиональной деятельности,  в том числе профессиональными (ПК) и общими (ОК) компетенциями:  
	Код
	Наименование результата обучения

	ПК 1.1.
	Участвовать в установлении контактов с деловыми партнерами, заключать договора и контролировать их выполнение, предъявлять претензии и санкции.

	ПК 1.2.
	На своем участке работы управлять товарными запасами и потоками, организовывать работу на складе, размещать товарные запасы на хранение.

	ПК 1.5.
	Оказывать основные и дополнительные услуги оптовой и розничной торговли.


	ПК 1.6.
	Участвовать в работе по подготовке организации к добровольной сертификации услуг.

	ПК 1.7.
	Применять в коммерческой деятельности методы, средства и приемы менеджмента, делового и управленческого общения.

	ПК 1.8.
	Использовать основные методы и приемы статистики для решения практических задач коммерческой деятельности, определять статистические величины, показатели вариации и индексы.

	ПК 1.9.
	Применять логистические системы, а также приемы и методы закупочной и коммерческой логистики, обеспечивающие рациональное перемещение материальных потоков.

	ОК 01.
	Выбирать способы решения задач профессиональной деятельности применительно к различным контекстам

	ОК 02.
	Использовать современные средства поиска, анализа и интерпретации информации и информационные технологии для выполнения задач профессиональной деятельности

	ОК 03.
	Планировать и реализовывать собственное профессиональное и личностное развитие, предпринимательскую деятельность в профессиональной сфере, использовать знания по финансовой грамотности в различных жизненных ситуациях

	ОК 04.
	Эффективно взаимодействовать и работать в коллективе и команде

	ОК 05.
	Осуществлять устную и письменную коммуникацию на государственном языке Российской Федерации с учетом особенностей социального и культурного контекста

	ОК 09.
	Пользоваться профессиональной документацией на государственном и иностранном языках 


3. СТРУКТУРА и содержание УЧЕБНОЙ ПРАКТИКИ
3.1. Тематический план учебной практики
	Коды 
профессиональных 
компетенций
	Наименования 

 профессиональных модулей
	Вид практики
	Условия реализации практики
	Курс (семестр) изучения
	Примерная длительность практики

	1
	2
	3
	4
	5
	6

	ПК 1.1, 1.2, 1.5, 1.6, 1.7, 1.8, 1.9.
	ПМ 01. «Организация и управление торгово-сбытовой деятельностью».
	Учебная 
	рассредоточено
	I, II курс
	1 нед

	Итого 
	Учебная практика
	36 ч (1 неделя)


3.2. Содержание учебной практики

	Этапы учебной практики
	Содержание учебной практики

	Объем часов
	Уровень 
освоения

	1
	2
	3
	4

	
	ПМ 01. «Организация и управление торгово-сбытовой деятельностью» 
	18
	2

	Тема 1.  Ознакомление со спецификой функционирования малого и среднего бизнеса, их характерные признаки.
	- изучение перечня органов, контролирующих деятельность малых предприятий в Вологодской области

- изучение деятельности предприятия малого и среднего бизнеса
	6
	


	Тема 2. Ознакомление с организацией и формой ведения производства, материальной базой, основными технологическими процессами.
	- ознакомление с организацией и формой ведения производства на сельскохозяйственном предприятии

- ознакомление с материально-технической базой сельскохозяйственного предприятия

- изучение основных технологических процессов на предприятии
	6
	

	Тема 3. Ознакомление с учредительными документами предприятия.
	- изучение документов необходимых для регистрации предприятия

- разработка учредительных документов предприятия: учредительный договор, устав, контракт с руководителем;

- оформление заявки о регистрации предприятия
	6
	

	Тема 4. Закупочно-сбытовая коммерческая деятельность.
	- изучение видов поставщиков товаров

- выбор потенциальных поставщиков товаров в соответствии с производственной ситуацией

- заключение договоров на поставку и куплю-продажу товаров

- изучение рынков сбыта производимой продукции

-выбор оптимального рынка сбыта

- составление спецификации к договору

- составление договора поставки и протокола разногласий
	6
	

	Тема 5. Оформление коммерческих договорных обязательств.
	- выбор типов коммерческих договорных обязательств, применяемых в организации с учетом специализации 

- оформление коммерческих договорных обязательств

- оформление коммерческих поручительских отношений и обязательств 
	6
	

	Тема 6. Организация проведения выставки-ярмарки.
	- изучение организации выставки-ярмарки на примере выставок-ярмарок в выставочном комплексе «Русский дом»

- определение целей и задач выставки-ярмарки

- разработка концепции выставки

- оформление заявки на участие в выставке-ярмарке

- определение возможного эффекта от участия в выставке-ярмарке
	6
	


4. условия реализации Учебной ПРАКТИКИ

4.1. Информационное обеспечение обучения

Нормативно-правовые документы:

1. Гражданский кодекс Российской Федерации

2. Кодекс Российской Федерации об административных правонарушениях 

3. Федеральный закон "О лицензировании отдельных видов деятельности" от 04.05.2011 N 99-ФЗ (последняя редакция)

4. Федеральный закон "Об основах государственного регулирования торговой деятельности в Российской Федерации" от 28.12.2009 N 381-ФЗ (последняя редакция)

5. Федеральный закон "О защите прав юридических лиц и индивидуальных предпринимателей при осуществлении государственного контроля (надзора) и муниципального контроля" от 26.12.2008 N 294-ФЗ (последняя редакция)

6. Федеральный закон "О развитии малого и среднего предпринимательства в Российской Федерации" от 24.07.2007 N 209-ФЗ (последняя редакция)

7. Федеральный закон "Об основах государственного регулирования внешнеторговой деятельности" от 08.12.2003 N 164-ФЗ (последняя редакция)

8. Федеральный закон "О государственной регистрации юридических лиц и индивидуальных предпринимателей" от 08.08.2001 N 129-ФЗ (последняя редакция)

9. Федеральный закон "О финансовой аренде (лизинге)" от 29.10.1998 N 164-ФЗ (последняя редакция)

10. Закон РФ от 07.02.1992 N 2300-1 (ред. от 18.07.2019) "О защите прав потребителей" 1992 N 4015-1

11. ГОСТ Р ИСО 25639-1-2015 Выставки, ярмарки, конгрессы. Часть 1. Словарь

12. ГОСТ Р 56765-2015 Деятельность выставочно-ярмарочная. Основные положения

Основная литература:

1.
Гаврилов Л. П. Организация коммерческой деятельности: Электронная коммерция: учебное пособие для СПО / Л. П. Гаврилов. - Юрайт   ЭБС "Urait.ru", 2022. 

2.
Иванов Г.Г. Организация торговли (торговой деятельности): учебник для СПО / Г.Г. Иванов. – Издательство «КноРус», 2022.  

5.
Организация коммерческой деятельности: Учебник / О. В. Памбухчиянц. – Издательско-торговая корпорация «Дашков и Ко», 2021. – 284 с

6.
Организация коммерческой деятельности: учебник и практикум для СПО / О. С. Боброва, С. И. Цыбуков, И. А. Бобров. – Издательство Юрайт, 2022. – 330 с.

Интернет-ресурсы
Энциклопедия Экономиста [Электронный ресурс]. - Режим доступа: http://www.grandars.ru/college/biznes/organizaciya-kommercii.html 
Официальный портал Правительства Вологодской области [Электронный ресурс]. - Режим доступа: https://vologda-oblast.ru/biznesu/razvitie_malogo_i_srednego_predprinimatelstva/ 
Агентство развития предпринимательства и инвестиций Вологодской области «Мой бизнес» [Электронный ресурс]. - Режим доступа: https://rcpp35.ru/ 
4.2. Общие требования к организации учебной практики 
Учебная практика по ПМ 01 Организация и управление торгово-сбытовой деятельностью проводится на базе колледжа, в учебном кабинете Организация коммерческой деятельности и реализуется, чередуясь с теоретическими занятиями в рамках профессионального модуля.

Обучающиеся в период прохождения практики: 

полностью выполняют задания, предусмотренные программой практики; 

соблюдают действующие в организациях правила внутреннего трудового распорядка; строго соблюдают требования охраны труда и пожарной безопасности. В ходе практики студенты большую часть работы выполняют самостоятельно и ежедневно отражают ее содержание в тетради.

В процессе прохождение практики обучающиеся оформляют подборку практических материалов (заполненных договоров, товаросопроводительных документов, форм отчетности и других) по программе практики.

В заключение практики обучающиеся делают выводы, анализируют достигнутые результаты, отмечая положительные и отрицательные моменты. 

Аттестация по итогам учебной практики проводится в виде комплексного дифференцированного зачета вместе с МДК 01.01 Организация коммерческой деятельности, в процессе которого студент должен представить оформленный дневник (тетрадь) практики.

5. Контроль и оценка результатов освоения учебной ПРАКТИКИ
	Код профессиональных компетенций
	Наименование результата обучения
	Профессиональные компетенции и показатели их сформированности (основные показатели оценки результата)
	Формы и методы контроля и оценки

	Учебная практика

	ПК 1.1.
	Участвовать в установлении контактов с деловыми партнерами, заключать договора и контролировать их выполнение, предъявлять претензии и санкции.
	- умение точно выполнять поручения руководителя / специалиста более высокой квалификации по установлению контактов с деловыми партнерами;

- демонстрация навыка правильного оформления договора, предъявления претензий и санкций по результатам контроля;

- соблюдение выполнения договоров в установленной форме.
	Наблюдение за деятельностью обучающегося на практике

	ПК 1.2.
	На своем участке работы управлять товарными запасами и потоками, организовывать работу на складе, размещать товарные запасы на хранение.
	- рациональное размещение товарных запасов на хранение с учетом температурного, влажностного режимов и товарного соседства;

- планирование работы на складе за сохранностью, перемещением, размещением товаров.
	Наблюдение и анализ в ходе практики.

	ПК 1.5.
	Оказывать основные и дополнительные услуги оптовой и розничной торговли.
	- обоснование выбора основных и дополнительных услуг розничной и оптовой торговли;

- определение последовательный операций по оказанию услуг 
	Экспертная оценка деятельности студентов в ходе практики.

	ПК 1.6.
	Участвовать в работе по подготовке организации к добровольной сертификации услуг.
	- соблюдение порядка оформление заявок на добровольную сертификацию услуг;

- соблюдение порядка оформления документации для сертификации услуг.
	Наблюдение за деятельностью обучающегося на практике.

	ПК 1.7.
	Применять в коммерческой деятельности методы, средства и приемы менеджмента, делового и управленческого общения.
	соблюдение приемов менеджмента, делового и управленческого общения.
	Наблюдение за деятельностью обучающегося на практике.

	ПК 1.8.
	Использовать основные методы и приемы статистики для решения практических задач коммерческой деятельности, определять статистические величины, показатели вариации и индексы.
	обоснование применения методов статистики для перемещения материальных потоков.
	Наблюдение за деятельностью обучающегося на практике.



	ПК 1.9.
	Применять логистические системы, а также приемы и методы закупочной и коммерческой логистики, обеспечивающие рациональное перемещение материальных потоков.
	обоснование применения методов закупочной и коммерческой статистики для рационального перемещения материальных потоков.
	Наблюдение за деятельностью обучающегося на практике.




Общие компетенции

	ОК 1.
	Выбирать способы решения задач профессиональной деятельности применительно к различным контекстам
	Составить алгоритм собственной деятельности Обосновать выбор профессии, основных квалификационных требований.
	Экспертная оценка деятельности обучающегося на учебной практике.

	ОК 2.
	Использовать современные средства поиска, анализа и интерпретации информации и информационные технологии для выполнения задач профессиональной деятельности
	Постановка задач профессиональной деятельности. Выбор оптимального решения реализации задачи. Выполнение поставленной задачи. Владение методами самооценки. Корректировка деятельности.
	Наблюдение и анализ деятельности обучающегося на учебной практике.

	ОК 3.
	Планировать и реализовывать собственное профессиональное и личностное развитие, предпринимательскую деятельность в профессиональной сфере, использовать знания по финансовой грамотности в различных жизненных ситуациях
	Постановка задач профессиональной деятельности. Выбор оптимального решения реализации задачи. Выполнение поставленной задачи. Владение методами самооценки. Корректировка деятельности.
	Наблюдение и анализ деятельности обучающегося на учебной практике.

	ОК 4.
	Эффективно взаимодействовать и работать в коллективе и команде
	Адекватная модель общения, включающая умение быть толерантным, позитивным, устойчивым в стрессовых ситуациях.
	Экспертная оценка деятельности обучающегося на учебной практике.

	ОК 5.
	Осуществлять устную и письменную коммуникацию на государственном языке Российской Федерации с учетом особенностей социального и культурного контекста
	Постановка задач профессиональной деятельности. Выбор оптимального решения реализации задачи. Выполнение поставленной задачи. Владение методами самооценки. Корректировка деятельности.
	Анализ деятельности обучающегося на учебной практике.

	ОК 9.
	Пользоваться профессиональной документацией на государственном и иностранном языках 
	Знание и соблюдение действующего законодательства и обязательных требований нормативных документов. Соблюдение законности в трудовой деятельности.
	Наблюдение и анализ деятельности обучающегося на учебной практике.
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