ДЕПАРТАМЕНТ ОБРАЗОВАНИЯ ВОЛОГОДСКОЙ ОБЛАСТИ
БПОУ ВО «ВОЛОГОДСКИЙ АГРАРНО-ЭКОНОМИЧЕСКИЙ КОЛЛЕДЖ»










РАБОЧАЯ ПРОГРАММА УЧЕБНОЙ ДИСЦИПЛИНЫ

ОГСЭ:03 Иностранный язык 

по специальности 38.02.04 Коммерция (по отраслям)



Программа подготовки
базовая подготовка


Форма обучения
заочная форма обучения


















Вологда, 2022
Рабочая программа предназначена для преподавания дисциплины Иностранный язык (английский, немецкий) цикла ОГСЭ студентам заочной формы обучения специальности 38.02.04 Коммерция (по отраслям) в 1, 3, 5 семестрах.
Рабочая программа составлена в соответствии с федеральным государственным образовательным стандартом среднего профессионального образования по специальности 38.02.04 Коммерция (по отраслям), утвержденным приказом Министерства образования и науки Российской Федерации 15.05.2014 № 539, а также с учетом спецификации стандартов Вордскилс по компетенции Предпринимательство.
В рамках реализации программы предусмотрено практическое обучение в процессе проведения учебных занятий при выполнении отдельных видов работ, связанных с будущей профессиональной деятельностью по специальности 38.02.04 Коммерция (по отраслям).




[bookmark: _GoBack]Составители: Старостина О.А. преподаватель
Пиявкина Г.К. преподаватель








2

СОДЕРЖАНИЕ

1.	ПАСПОРТ ПРОГРАММЫ УЧЕБНОЙ ДИСЦИПЛИНЫ	4
2.	СТРУКТУРА ДИСЦИПЛИНЫ	5
3.	УСЛОВИЯ РЕАЛИЗАЦИИ ПРОГРАММЫ ДИСЦИПЛИНЫ	12
4.	ОБРАЗОВАТЕЛЬНЫЕ ТЕХНОЛОГИИ	13
5.	ОЦЕНОЧНЫЕ СРЕДСТВА ДЛЯ ТЕКУЩЕГО КОНТРОЛЯ УСПЕВАЕМОСТИ И ПРОМЕЖУТОЧНОЙ АТТЕСТАЦИИ	14



1. [bookmark: __RefHeading___Toc497768614]ПАСПОРТ ПРОГРАММЫ УЧЕБНОЙ ДИСЦИПЛИНЫ    ИНОСТРАННЫЙ ЯЗЫК

1.1. Место дисциплины в структуре образовательной программы СПО подготовки специалистов среднего звена: 

Дисциплина Иностранный язык является обязательной частью общего гуманитарного и социально-экономического учебного цикла ППССЗ базовой подготовки в соответствии с пунктом 6.3 раздела «Требования к структуре программы подготовки специалистов среднего звена» Федерального государственного образовательного стандарта среднего профессионального образования по специальности 38.02.04 Коммерция (по отраслям). 

1.1. Цели и задачи дисциплины – требования к результатам освоения дисциплины 
Цель изучения: совершенствование коммуникативной компетенции для выполнения социального заказа общества на специалиста, владеющего иностранным языком для собственного личностного развития, участия в межкультурном общении, решения социальных и профессиональных задач.
В результате освоения дисциплины обучающийся должен уметь: 
	общаться (устно и письменно) на иностранном языке на профессиональные и повседневные темы;
	переводить (со словарем) иностранные тексты профессиональной направленности;
	самостоятельно совершенствовать устную и письменную речь, пополнять словарный запас;
В результате освоения дисциплины обучающийся должен знать:
	лексический (1200 – 1400 лексических единиц) и грамматический минимум, необходимый для чтения и перевода (со словарем) иностранных текстов профессиональной направленности.
Менеджер по продажам (базовой подготовки) должен обладать общими компетенциями, включающими в себя способность:
ОК 02. Использовать современные средства поиска, анализа и интерпретации информации и информационные технологии для выполнения задач профессиональной деятельности;
ОК 05. Осуществлять устную и письменную коммуникацию на государственном языке Российской Федерации с учетом особенностей социального и культурного контекста;
ОК 09. Пользоваться профессиональной документацией на государственном и иностранном языках.
Менеджер по продажам должен достигнуть следующих личностных результатов:
ЛР 7 – Осознающий приоритетную ценность личности человека; уважающий собственную и чужую уникальность в различных ситуациях, во сех формах и видах деятельности.
 ЛР 14 - Готовый соответствовать ожиданиям работодателей: проектно-мыслящий, эффективно взаимодействующий с членами команды и сотрудничающий с другими людьми, осознанно выполняющий профессиональные требования, ответственный, пунктуальный, дисциплинированный, трудолюбивый, критически мыслящий, нацеленный на достижение поставленных целей; демонстрирующий профессиональную жизнестойкость.
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2.1.	Объем учебной дисциплины и виды учебной работы

	Вид учебной работы
	Объем 
часов

	Максимальная учебная нагрузка (всего)
	139

	Обязательная аудиторная учебная нагрузка (всего) 
	12

	Самостоятельная работа обучающегося (всего)
	127

	Промежуточная аттестация в форме дифференцированного зачета в 5 семестре
	1





В ходе изучения дисциплины регулярно проводятся консультации для обучающихся в индивидуальной и групповой форме. Основная цель их проведения – повышение качества освоения учебного материала по дисциплине, закрепление лексико-грамматического материала. Проводятся следующие виды консультаций – руководство самостоятельной работой обучающихся, оказание индивидуальной помощи в подготовке письменных заданий, ликвидация пробелов в знаниях обучающихся, связанных с болезнью, подготовка к дифференцированному зачету.





2.2.	Тематический план и содержание учебной дисциплины Иностранный язык
		Наименование разделов и тем
	Содержание учебного материала, самостоятельная работа обучающихся
	Объем часов
	Методы и формы текущего контроля успеваемости

	1
	2
	3
	

	Тема 2. Учеба в колледже
	Содержание учебного материала
	2
	

	
	1.
	Введение и первичное закрепление лексического материала «Распорядок учебного времени. Учебные дисциплины». Повторение грамматических структур (PresentSimple/Präsens)
	2
	Устный опрос (диалогическое высказывание)

	
Тема 3. Моя будущая профессия.
	Содержание учебного материала
	2
	

	
	2. 
	Введение и первичное закрепление лексического материала «Моя будущая профессия». Повторение грамматической структуры be going to.
	2
	Устный опрос (монологическое высказывание)

	
Тема 4. Магазины и покупки
	Содержание учебного материала
	2
	

	
	3.
	Введение и первичное закрепление лексического материала по теме «Непродовольственные товары»
	2
	Устный опрос (диалогическое высказывание)

	
Тема 6. Деловая поездка за границу


	Содержание учебного материала
	2
	

	
	4. 
	Формирование лексико-грамматических навыков чтения и перевода текста
	2
	Устный опрос (диалогическое высказывание)

	Тема 7. Деловая корреспонденция
	Содержание учебного материала
	2
	

	
	5. 
	Введение и первичное закрепление лексики по теме «Виды деловой корреспонденции», «Структура делового письма». Повторение грамматического материала (Местоимения).
	2
	Перевод текстов профессиональной направленности

	Тема 11. Итоговое повторение
	Содержание учебного материала
	2
	

	
	6.
	Повторение тем за 3,5 семестр.
	1
	

	
	7. 
	Дифференцированный зачет.
	1
	

	
	
	Всего
	12
	

	Самостоятельная работа
	127
	

	Самостоятельная работа при подготовке к аудиторным занятиям
	127
	

	1. Значение иностранного языка в современном мире
	8
	

	2. Учеба в колледже
	14
	

	3. Моя будущая профессия
	14
	

	4. Магазины и покупки
	15
	

	 5. Культура деловых отношений
	12
	

	6. Поездка за границу
	12
	

	 7. Деловая корреспонденция
	12
	

	8.Заключение делового контракта
	15
	

	 9. Основы экономики и бизнеса
	9
	

	10.Профессиональные компетенции менеджера по продажам
	14
	

	11.Итоговое повторение
	4
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3.1.	Материально-техническое обеспечение дисциплины

Дисциплина Иностранный язык требует наличия учебного кабинета «Иностранного языка». На учебных занятиях используется учебно-лабораторное оборудование: рабочие места обучающихся и преподавателя, доска, лингафонное оборудование «Диалог – М» (1 рабочее место преподавателя, 16 рабочих мест обучающихся), магнитофон Vitek – 1 шт.

3.2.	Учебно-методическое обеспечение дисциплины
Английский язык
Основная литература:
1. Ашурбекова, Т. И.Английский язык для экономистов (B1–b2) : учебник и практикум для среднего профессионального образования / Т. И. Ашурбекова, З. Г. Мирзоева. — 2-е изд., испр. и доп. — Москва : Издательство Юрайт, 2022. — 195 с. — (Профессиональное образование). — ISBN 978-5-534-08673-7. — Текст : электронный // ЭБС Юрайт [сайт]. — URL: https://biblio-online.ru/bcode/436480
2. Голубев, А.П. Английский язык для всех специальностей. : учебник / Голубев А.П., Балюк Н.В., Смирнова И.Б. — Москва : КноРус, 2022. — 385 с. — (СПО). — ISBN 978-5-406-07353-7. — URL: https://book.ru/book/933691 
3. Голубев, А.П. Английский язык для экономических специальностей. : учебник + е Приложение	/ Голубев А.П., Смирнова И.Б., Кафтайлова Н.А., Монахова Е. — Москва : КноРус, 2023. — 395 с. — (СПО). — ISBN 978-5-406-06667-6. — URL: https://book.ru/book/931381
4. Карпова, Т.А. English for Colleges = Английский язык для колледжей. Практикум + еПриложение : тесты. : учебно-практическое пособие / Карпова Т.А., Восковская А.С., Мельничук М.В. — Москва : КноРус, 2022. — 286 с. — (СПО). — ISBN 978-5-406-07527-2. — URL: https://book.ru/book/932751
5. Кукушкин, Н.В. Английский язык для колледжей : учебное пособие / Кукушкин Н.В. — Москва : Русайнс, 2022. — 296 с. — ISBN 978-5-4365-3007-9. — URL: https://book.ru/book/931743
6. Шляхова, В. А. Английский язык для студентов экономических специальностей. English for students of Economics : учебное пособие для спо / В. А. Шляхова. — 3-е изд., стер. — Санкт-Петербург : Лань, 2022. — 156 с. — ISBN 978-5-8114-9161-2. — Текст : электронный // Лань : электронно-библиотечная система. — URL: https://e.lanbook.com/book/187723 
7. English for Colleges=Английский язык для колледжей (СПО). Учебное пособие : учебное пособие / Карпова Т.А. — Москва : КноРус, 2022. — 280 с. — ISBN 978-5-406-06619-5. — URL: https://book.ru/book/929961

Дополнительная литература: 
1. Карпова Т.А., Восковская А.С., Мельничук М.В.		 Английский язык. учебное пособие для СПО Базовый курс с тестовыми заданиями еПриложение: дополнительные материалы :	КноРус, ЭБС "Book.ru"	2020
Немецкий язык
Основная литература:
1. Басова, Н.В. Немецкий язык для колледжей=Deutsch für Colleges. : учебник / Басова Н.В., Коноплева Т.Г. — Москва : КноРус, 2023. — 346 с. — (СПО). — ISBN 978-5-406-07216-5. — URL: https://book.ru/book/931813
2. Голубев, А.П. Немецкий язык для экономических специальностей. : учебник / Голубев А.П., Савельева Н.Г., Смирнова И.Б. — Москва : КноРус, 2022. — 336 с. — (СПО). — ISBN 978-5-406-07178-6. — URL: https://book.ru/book/932105
3. Коноплева, Т.Г. Немецкий язык для колледжей. Рабочая тетрадь. : учебное пособие / Коноплева Т.Г. — Москва : КноРус, 2022. — 93 с. — (СПО). — ISBN 978-5-406-07177-9. — URL: https://book.ru/book/931812 »

















4. [bookmark: __RefHeading___Toc497768617]ОБРАЗОВАТЕЛЬНЫЕ ТЕХНОЛОГИИ

Успешное освоение дисциплины предполагает активное, творческое участие обучающегося на всех этапах ее освоения путем планомерной, систематической работы с применением образовательных технологий, а также разнообразных методов и приемов обучения.
Учебная деятельность обучающихся предусматривает учебные занятия (урок, практическое занятие, лабораторное занятие, консультация, лекция, семинар), самостоятельную работу, возможность электронного обучения и применения дистанционных образовательных технологий. В преподавании дисциплины используются учебно-методические материалы как на бумажном носителе, так и в  электронно-цифровой форме, а именно электронные методические пособия, учебники, ресурсы электронной-библиотечной системы,  цифровые образовательные платформы, информационно-коммуникационные технологии, в том числе «облачные», через информационно-телекоммуникационную сеть «Интернет». 
Применение разных форм организации учебной деятельности способствует пробуждению у  студентов интереса к изучаемой дисциплине, эффективному усвоению учебного материала, самостоятельному поиску путей и вариантов решения поставленных образовательных задач, формированию профессиональных умений и навыков.

4.1.	Активные и интерактивные формы проведения занятий

	Семестр
	Вид занятия
	Используемые активные и интерактивные формы проведения занятий
	Количество часов

	1
	урок
	Тема 2 «Учеба в колледже»
работа в группах по формированию лексических навыков по теме
работа в парах по составлению и разыгрыванию диалогов»
Тема 3  «Моя будущая профессия»
работа в микрогруппах по теме
	4

	2
	урок
	Тема 4 «Магазины и покупки»
работа в группах по формированию лексических навыков по теме
групповая работа по контролю речевых клише
работа в парах по составлению и разыгрыванию диалогов
Тема 5  «Культура деловых отношений»
групповая работа по контролю речевых клише
работа в парах по составлению и разыгрыванию диалогов 
	4

	3
	урок
	Тема 7 «Деловая корреспонденция»
работа с документами 
работа в парах по написанию делового письма 
	2

	Итого 
	10
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Для текущего контроля успеваемости по дисциплине Иностранный язык применяются методы контроля: фронтальный, индивидуальный опрос на знание лексики, словарные диктанты в ходе изучения темы; устный опрос, перевод текста, самостоятельные работы для выявления уровня владения изученным грамматическим материалом; составление тезисов или плана прочитанного текста как основы устного или письменного сообщения, реферирование текста, монологическую и диалогическую речь.

Формы и методы текущего контроля:
В устный опрос вошли следующие темы:
Монологическое высказывание:
Тема 3  Моя будущая профессия
Диалогическое высказывание:
Тема 2  Учеба в колледже
Тема 4  Магазины и покупки
Тема 6  Деловая поездка за границу

Перевод (со словарем) текстов профессиональной направленности по темам: 
Тема 7 Деловая корреспонденция

Промежуточная аттестация проводится в форме дифференцированного зачета. Для проведения дифференцированного зачета используется письменный опрос.

Перечень тем для дифференцированного зачета по дисциплине Иностранный язык (английский, немецкий):

[bookmark: _Hlk67857429]Тема 4. Магазины и покупки
Тема 5. Культура деловых отношений
Тема 6. Деловая поездка за границу
Тема 7. Деловая корреспонденция
Тема 8. Заключение делового контракта
Тема 9. Основы экономики и бизнеса
Тема 10. Профессиональные компетенции менеджера по продажам


Примерное задание:

1. Переведите текст на русский язык без словаря.

Business letters are those written by one business person to another or by a private person to a business company or institution. Business letters can be of different types with different purposes: to apply for a job, to inform people of developments, to request actions, to propose a service, to complain. 
The way a letter is written reveals a lot about the person who is writing it and also sends a message about the organization that he or she is working for. It is , therefore, very important to make sure that the information, layout, style and spelling are all correct before you send it.
When writing a business letter, you should follow the standard format. The sample letter below shows where the following different components should appear on the page:

Задание 2. Выберите один  вариант ответа, так чтобы предложение было лексически и грамматически правильным. 

1. The climate in the region is much __________ than in the south of the country.
  a) cold                      b) colder                    c) the coldest       d) coldest
2. The telephone _________ by Alexander Bell.
  a) invented                b) has invented          c) is invented      d) was invented

3. She is very tired, that’s why she __________ now.
   a) is sleeping            b) sleeps                    c) has slept         d) has been sleeping

4. Your sister often visits your grandparents, ____________?
     a) does she           b) doesn’t  she          c) is she           d) isn’t she  

5. My elder sister can do everything about the house _______.
     a) myself             b) herself                   c) himself        d) yourself

6. Before the product launch a company carries out _________ and test marketing.
     a) sales                     b) market research      c) advertisement    d) after-sales  service
7. Advertising ____________ are often organized with the help of advertising  agencies.
 a) campaign              b) company                c) companies         d) campaigns

8. Goods and services can be promoted by means of public relations and special _______.
     a) orders                    b) offers                     c) competitions     d) producers
9. ______ is finding out what the customer wants. 
  a) price policy       b) brand policy      c) packaging          d) market research

10. The four P’s of marketing: product, price, promotion and _______ .
a) people                 b) production        c) place                  d) package

11. After the … receives the offer from the prospective seller he carefully studies it.
а) sale     b) manager      c)  order       d) buyer

12. Commercial invoices are usually sent to the buyers' bank for … .
a) shipment   b) payment   c) carriage  d) destination

13. CIF prices include …, insurance and freight.
[bookmark: _Hlk67857834]a) consignor     b) cost      c) carriage       d) contain

Задание 3. Составьте сообщение по теме «Магазины и покупки».
[bookmark: _Hlk66206080]
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