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1. паспорт  ПРОГРАММЫ УЧЕБНОЙ ДИСЦИПЛИНЫ
Основы внешнеэкономической деятельности
1.1. Место дисциплины в структуре   образовательной программы СПО подготовки специалистов среднего звена: 
Дисциплина  Основы внешнеэкономической деятельности относится к общепрофессиональным дисциплинам  в системе подготовки по специальности 38.02.04 Коммерция (по отраслям), разработана в БПОУ ВО «Вологодский аграрно-экономический колледж» и введена в учебный план за счет вариативной части в соответствии с пунктом 6.2 раздела «Требования к структуре программы подготовки специалистов среднего звена» ФГОС СПО по специальности 38.02.04 Коммерция (по отраслям).
Дисциплина Основы внешнеэкономической деятельности носит прикладной характер, знания которой используются для решения профессиональных задач таких экономических дисциплин и модулей, как Экономика организации, Бизнес-планирование,  ПМ.01 Организация и управление торгово-сбытовой деятельностью ПМ.02 Организация и проведение экономической и маркетинговой деятельности, ПМ.03 Управление ассортиментом, оценка качества и обеспечение сохраняемости товаров.
1.1. Цели и задачи дисциплины – требования к результатам освоения дисциплины:
Цель изучаемой учебной дисциплины: установить базовые знания для освоения специальных дисциплин и профессиональных модулей.
В результате освоения дисциплины обучающийся должен уметь:
· производить расчеты по внешнеторговым сделкам в СКВ;
· анализировать внешнеэкономическую среду, работать с различными источниками внешнеэкономической информации;
· готовить коммерческие документы, необходимые для осуществления внешнеэкономических операций (оферту);
· работать с нормативно-правовой базой внешнеэкономической деятельности.
В результате освоения дисциплины обучающийся должен знать:
· сущность, содержание внешнеэкономической деятельности; 
· понятие международных экономических отношений;
· особенности маркетинговых мероприятий во внешнеэкономической деятельности;
· особенности валютных операций;
· систему управления внешнеэкономической деятельностью в России;
· законодательные акты, регулирующие внешнеэкономическую деятельность в РФ;
· методы государственного регулирования ВЭД в РФ;
· участников внешнеэкономической деятельности;
· международные экономические и валютно-финансовые организации;
· понятие внешнеторгового контракта; 
· базисные условия контакта; 
· формы расчетов по внешнеторговым контрактам.
Менеджер по продажам должен обладать общими компетенциями, включающими в себя способность:
ОК 1. Выбирать способы решения задач профессиональной деятельности применительно к различным контекстам.
ОК 2. Использовать современные средства поиска, анализа и интерпретации информации и информационные технологии для выполнения задач профессиональной деятельности;
ОК 3. Планировать и реализовывать собственное профессиональное и личностное развитие, предпринимательскую деятельность в профессиональной сфере, использовать знания по финансовой грамотности в различных жизненных ситуациях;
ОК 4. Эффективно взаимодействовать и работать в коллективе и команде;.
ОК 6. Проявлять гражданско-патриотическую позицию, демонстрировать осознанное поведение на основе традиционных общечеловеческих ценностей, в том числе с учетом гармонизации межнациональных и межрелигиозных отношений, применять стандарты антикоррупционного поведения;
ОК 9. Пользоваться профессиональной документацией на государственном и иностранном языках.
Менеджер по продажам должен обладать профессиональными компетенциями, соответствующими видам профессиональной деятельности:
ПК 1.1. Участвовать в установлении контактов с деловыми партнерами, заключать договора и контролировать их выполнение, предъявлять претензии и санкции.
ПК 1.9. Применять логистические системы, а также приемы и методы закупочной и коммерческой логистики, обеспечивающие рациональное перемещение материальных потоков.
ПК 2.6. Обосновывать целесообразность использования и применять маркетинговые коммуникации.
Менеджер по продажам должен достигнуть следующих личностных результатов:
ЛР 13 Соблюдающий в своей профессиональной деятельности этические принципы: честности, независимости, профессионального скептицизма, противодействия коррупции и экстремизму, обладающий системным мышлением и умением принимать решение в условиях риска и неопределенности
ЛР 14 Готовый соответствовать ожиданиям работодателей: проектно-мыслящий, эффективно взаимодействующий с членами команды и сотрудничающий с другими людьми, осознанно выполняющий профессиональные требования, ответственный, пунктуальный, дисциплинированный, трудолюбивый, критически мыслящий, нацеленный на достижение поставленных целей; демонстрирующий профессиональную жизнестойкость
2. СТРУКТУРА ДИСЦИПЛИНЫ
2.1. Объем учебной дисциплины и виды учебной работы
	Вид учебной работы
	Объем часов

	Максимальная учебная нагрузка (всего)
	90

	Обязательная аудиторная учебная нагрузка (всего) 
	74

	в том числе:
	

	     практические занятия
	34

	Самостоятельная работа обучающегося (всего)
	16

	Промежуточная аттестация проводится в форме дифзачета в 6 семестре     



В ходе изучения дисциплины регулярно проводятся консультации для обучающихся в групповой и индивидуальной формах. Основная цель проведения – отработка практических навыков по изучаемым темам, закрепление учебного материала и подготовка к промежуточной аттестации.
2.2. Тематический план и содержание учебной дисциплины Основы внешнеэкономической деятельности
	Наименование разделов и тем
	Содержание учебного материала, лабораторные и практические работы, самостоятельная работа обучающихся
	Объем часов
	Методы и формы текущего контроля успеваемости

	1
	2
	3
	4

	Раздел 1.
	Внешнеэкономическая деятельность
	14
	

	Тема 1.1.  Сущность и особенности внешнеэкономической деятельности
	Содержание учебного материала
	2
	письменный контроль в форме проверочной работы

	
	1. Сущность, содержание и основные понятия внешнеэкономической деятельности. Международные экономические отношения. 
	4
	

	Тема 1.2. Маркетинг во внешнеэкономической деятельности
	Содержание учебного материала
	2
	

	
	1. Особенности маркетинговых мероприятий во внешнеэкономической деятельности. Оперативный маркетинг во внешнеэкономической деятельности.
	4
	

	Тема 1.3. Валютные отношения во внешнеэкономической деятельности

	Содержание учебного материала
	2
	устный контроль в форме индивидуального опроса

	
	1. Валютные отношения, валютные операции.

	6
	

	
	Практические занятия
	6
	практический контроль в форме решения расчетных задач

	
	1. Расчет суммы контракта в СКВ.
	6
	

	
	Самостоятельная работа обучающихся
	6
	письменный контроль в форме 
ответов на вопросы

	
	1. Подготовить перечень объектов внешнеэкономической деятельности.
	1
	

	
	2. Подготовить список объектов, по которым осуществляется внешнеэкономическая деятельность в России, в Вологодской области.
	1
	

	
	3. Подготовить перечень объектов, импортируемых/экспортируемых. Россией.
	2
	

	
	4. Составить перечень способов выхода на внешний рынок.
	2
	

	Раздел 2.
	Управление и регулирование внешнеэкономической деятельности
	34
	

	Тема 2.1. Общее понятие о системе управления внешнеэкономической деятельностью и ее регулирование в РФ

	Содержание учебного материала
	8
	письменный контроль в форме проверочной работы

	
	1. Система управления внешнеэкономической деятельностью в России. Законодательные акты, регулирующие внешнеэкономическую деятельность в РФ.
	6
	

	
	2. Методы государственного регулирования внешнеэкономической деятельности в РФ. Тарифное и нетарифное регулирование внешнеэкономической деятельности в РФ.
	4
	

	
	3. Участники внешнеэкономической деятельности. 
	4
	

	
	4. Международные экономические и валютно-финансовые организации.
	4
	

	
	Практические занятия
	14
	практический контроль в форме решения проблемно-познавательных задач

	
	1. Изучение основных положений закона «Об основах государственного регулирования внешнеторговой деятельности».
	6
	

	
	2. Анализ внешнеэкономической ситуации в России на основе данных информационных ресурсов.
	8
	

	
	Самостоятельная работа обучающихся
	6
	письменный контроль в форме 
тезисов 

	
	1. Изучить содержание Таможенного кодекса таможенного союза, сделать.
	2
	

	
	2. Изучить нормативную базу на тему «Свободные экономические зоны».
	1
	

	
	3. Подготовить материал на тему «ТПП, назначение, функции, роль во внешнеэкономической деятельности России».
	2
	письменный контроль в форме 
ответов на вопросы

	
	4. Подготовить материал на тему «ВТО, результаты вступления».
	1
	

	Тема 2.2. Договор международной купли-продажи товаров

	Содержание учебного материала
	6
	

	
	1. Внешнеторговый контракт.
	4
	

	
	2. Базисные условия контракта. Содержание контракта купли-продажи товаров.
	4
	письменный контроль в форме проверочной работы

	
	3. Формы внешнеторговых расчетов.
	4
	

	
	Практические занятия
	14
	практический контроль в форме решения проблемно-познавательных задач

	
	1. Разработка коммерческого предложения (оферты).
	8
	

	
	2. Разработка внешнеторгового контракта, оформление коммерческой сделки.
	6
	

	
	Самостоятельная работа обучающихся
	4
	письменный контроль в форме 
ответов на вопросы

	
	1. Выписать условия внешнеторгового контракта.
	2
	

	
	2. Подготовить перечень требований к качеству, маркировке, упаковке товара.
	2
	

	Зачет
	2
	

	Всего 
	90
	


3. условия реализации программы дисциплины
3.1. Материально-техническое обеспечение дисциплины 
Дисциплина Основы внешнеэкономической деятельности требует наличия кабинета «Основы внешнеэкономической деятельности». 
На теоретических занятиях используется учебно-лабораторное оборудование:
· Рабочие места для обучающихся на 30 человек.
· Кафедра, доска, преподавательский стол.
· Учебные пособия.
· Учебно-методический комплекс по дисциплине.  
· Раздаточный материал по темам. 
· Производственные ситуации для анализа.
Для проведения практических занятий используется:
· Методические указания по выполнению практических занятий.
3.2. Учебно-методическое обеспечение дисциплины 
Основная литература:
1. Арустамов Э.А. Внешнеэкономическая деятельность: учеб. для СПО – Кнорус ЭБС "Book.ru", 2022.
Основные источники: 
1) Лопарева, А. М. Бизнес-планирование : учебник для среднего профессионального образования / А. М. Лопарева. — 3-е изд., перераб. и доп. — Москва : Издательство Юрайт, 2023. — 273 с. — (Профессиональное образование). — ISBN 978-5-534-13737-8. — Текст : электронный // Образовательная платформа Юрайт [сайт]. — URL: https://urait.ru/bcode/518018
2) Купцова, Е. В. Бизнес-планирование : учебник и практикум для среднего профессионального образования / Е. В. Купцова, А. А. Степанов. — Москва : Издательство Юрайт, 2023. — 435 с. — (Профессиональное образование). — ISBN 978-5-534-11053-1. — Текст : электронный // Образовательная платформа Юрайт [сайт]. — URL: https://urait.ru/bcode/518212.

3) Бизнес-планирование : учебник / П. М. Гуреев, Е. Н. Дуненкова, В. В. Дегтярёва [и др.] ; под общ. ред. Е. Ю. Камчатовой. — Москва : Русайнс, 2021. — 608 с. — ISBN 978-5-4365-7692-3. — URL: https://book.ru/book/940598. — Текст : электронный.

4) Сергеев, А. А. Бизнес-планирование : учебник и практикум для среднего профессионального образования / А. А. Сергеев. — 5-е изд., испр. и доп. — Москва : Издательство Юрайт, 2023. — 442 с. — (Профессиональное образование). — ISBN 978-5-534-16063-5. — Текст : электронный // Образовательная платформа Юрайт [сайт]. — URL: https://urait.ru/bcode/530365. 

Нормативно-правовая:
1. Конституция РФ.
2. Гражданский кодекс РФ.
3. Таможенный кодекс Таможенного союза.
4. ФЗ «Об основах  государственного регулирования внешнеторговой деятельности» от 08.12.2003 N 164-ФЗ.
5. ФЗ «О таможенном регулировании в РФ» от 27 ноября 2010 г. N 311-ФЗ.
6. ФЗ «О специальных защитных, антидемпинговых и компенсационных мерах при импорте товаров» от 08.12.2003 N 165-ФЗ.
7. ФЗ «О таможенном тарифе» от 21.05.1993 N 5003-1.
8. ФЗ «Об экспортном контроле» от 18.07.1999 N 183-ФЗ.
ФЗ «О валютном регулировании и валютном контроле» от 10.12.2003 N 173-ФЗ.
9. «Международные правила толкования торговых терминов Инкотермс 2000» (публикация МТП № 560).
10. «Международные правила толкования торговых терминов Инкотермс 2010» (публикация МТП № 715).
Интернет-ресурсы:
1. www.garant.ru – информационно-правовой портал «Гарант».
2. www.consultant.ru – официальный сайт компании «КонсультантПлюс». 
3. wto.ru – Центр экспертизы ВТО.
4. WTO-inform.ru – аналитический центр «ВТО – информ».
5. tks.ru – «TKS.RU – все о таможне. Таможня для всех» – российский таможенный портал. 
6. www.elibrary.rsl.ru  – Российская государственная библиотека.
4. ОБРАЗОВАТЕЛЬНЫЕ ТЕХНОЛОГИИ
Успешное освоение дисциплины предполагает активное, творческое участие обучающегося на всех этапах ее освоения путем планомерной, систематической работы с применением образовательных технологий, а также разнообразных методов и приемов обучения.
Учебная деятельность обучающихся предусматривает учебные занятия (урок, практическое занятие, лабораторное занятие, консультация, лекция, семинар), самостоятельную работу, возможность электронного обучения и применения дистанционных образовательных технологий. В преподавании дисциплины используются учебно-методические материалы как на бумажном носителе, так и в электронно-цифровой форме, а именно электронные методические пособия, учебники, ресурсы электронной-библиотечной системы, цифровые образовательные платформы, информационно-коммуникационные технологии, в том числе «облачные», через информационно-телекоммуникационную сеть «Интернет». 
Применение разных форм организации учебной деятельности способствует пробуждению у студентов интереса к изучаемой дисциплине, эффективному усвоению учебного материала, самостоятельному поиску путей и вариантов решения поставленных образовательных задач, формированию профессиональных умений и навыков.
4.1Активные и интерактивные формы проведения занятий 
	Се
местр
	Вид занятия

	Используемые активные и интерактивные  формы проведения занятий
	Количест
во
часов

	2
	Урок
	Работа с видеоматериалом:
Тема 2.1. Общее понятие о системе управления внешнеэкономической деятельностью и ее регулирование в РФ.
Тема 2.2. Договор международной купли-продажи товаров
	4

	
	Практическое занятие 
	Решение задач:
Тема 1.3. Валютные отношения во внешнеэкономической деятельности.
	2


	
	
	Работа с видеоматериалом:
Тема 2.1. Общее понятие о системе управления внешнеэкономической деятельностью и ее регулирование в РФ.
	4

	
	
	Разбор конкретных производственных ситуаций:
Тема 2.2. Договор международной купли-продажи товаров
	2

	Итого:
	12 


5. ОЦЕНОЧНЫЕ СРЕДСТВА ДЛЯ ТЕКУЩЕГО КОНТРОЛЯ УСПЕВАЕМОСТИ И ПРОМЕЖУТОЧНОЙ АТТЕСТАЦИИ 
Для текущего контроля успеваемости по дисциплине Основы внешнеэкономической деятельности применяются методы контроля: устный и письменный контроль, практический контроль, комплексный контроль.

Устный и письменный контроль
В устный и письменный контроль вошли

следующие темы:

Тема 1.1. Сущность и особенности внешнеэкономической деятельности.
1.Основные понятия внешнеэкономической деятельности (внешнеэкономическая деятельность, внешнеэкономическая торговля, внешнеэкономические связи,  внешнеэкономические отношения, внешнеторговая операция, внешнеторговый контракт, встречная торговля, экспорт, импорт, реэкспорт, реимпорт, производственная кооперация). 
Тема 1.3. Валютные отношения во внешнеэкономической деятельности.
1. Валютный рынок и его субъекты.

2. Понятие валюты и ее конвертируемости, виды конвертируемости.

3. Понятие и виды котировки валюты.

4. Валютные сделки и операции.

Тема 2.1. Общее понятие о системе управления внешнеэкономической деятельностью и ее регулирование в РФ.
1. Формы ВЭД в России.

2. Нормативно-правовая база регулирования ВЭД в России.

2. Система органов государственного регулирования ВЭД в России.

2. Методы государственного регулирования ВЭД.

3. Нетарифные ограничения, лицензирование, квотирование, контроль 

4. Законодательные основы осуществления внешнеэкономической деятельности. 

Тема 2.2. Договор международной купли-продажи товаров.
1. Обязанности продавца.

2. Обязанности покупателя.

3. Структура типового договора купли-продажи.

Практический контроль
в форме производственных ситуаций и заданий применяется по темам:

      Тема 1.3. Валютные отношения во внешнеэкономической деятельности.
1. Цена товара, указанная в контракте между американской и английской фирмами, составляет 300 тыс. долл., причем курс на дату подписания контракта соответствовал уровню 1,5808 долл. за фунт стерлингов. Контракт содержит условие, предполагающее соразмерное изменение суммы платежа по соглашению в долларах в случае изменения курса американского доллара за фунт на момент осуществления платежа по отношению к зафиксированному в контракте. Каким образом должна быть осуществлена корректировки цены товара, если на момент платежа курс составил 1,5316 долл. за 1 фунт стерлингов?
2. Рассчитайте кросс-курс долларов США к евро, если известно, что: официальный курс 1 USD: 28,8770 RUR, официальный курс 1 EUR: 36,5000 RUR, банковский курс покупки 1 USD: 28,80 RUR, банковский курс покупки 1 EUR: 35,97 RUR, банковский курс продажи 1 USD: 29,10 RUR, банковский курс продажи 1 EUR: 37,78 RUR.
Тема 2.1. Общее понятие о системе управления внешнеэкономической деятельностью и ее регулирование в РФ.
1. Изучить основные положения закона «О государственном регулировании ВЭД в РФ».

Тема 2.2. Договор международной купли-продажи товаров.
1. На основе приведенных ниже образцов документов составьте оферты и запросы для иностранных партнеров.

OBI Inc., Remington dr.
Sunnywell, California, USA
Оферта
г. Энгельс

Саратовской области, Россия

20 мая 2009 г.

Акционерное общество "Мозаика" предлагает Вам купить на условиях, перечисленных ниже, следующий товар:

Наименование товара: сумки спортивные кожаные

Количество: десять тысяч штук

Цена: четырнадцать долларов США за штуку

Общая сумма: сто сорок тысяч долларов США

Условия поставки: FCA франко-перевозчик (…название места, указанного покупателем)

Условия оплаты: безотзывный документарный аккредитив, открываемый на 60 дней в пользу АО "Мозаика" в течение 10 дней с даты получения нашего извещения о готовности товара к отгрузке, с исполнением в Энгельс-банке, г. Энгельс, Россия. Платеж осуществляется против предъявления следующих документов:

счета-фактуры;

отгрузочной спецификации;

транспортной накладной.

Срок поставки: июль 2009 г.

Действие оферты: оферта твердая, срок действия оферты - 30 дней с даты отсылки.

Директор А/О "Мозаика" А.А. ЗДОРОВЦЕВ

Tibba Vision GmbH
Holbacher., 27
Affenburg, BRD
08.02.15

Запрос
Уважаемые господа!

Из справочника торговых фирм ФРГ мы узнали, что Ваша фирма является одним из ведущих производителей контактных линз для постоянного ношения. Наш инновационно-внедренческий центр заинтересован в приобретении мягких контактных линз, поэтому мы просим Вас выслать Ваше коммерческое предложение на поставку десяти тысяч контактных линз. Условия поставки желательны "доставка оплачена до Москвы". Нас устроит оплата аккредитивом. Учитывая, что запрашиваемая партия довольно большая, мы рассчитываем на предоставление нам оптовой скидки. Надеемся, что между нами возникнет длительное и плодотворное сотрудничество.

Директор ИВЦ "Новый взгляд" В.В. ВАСИЛЬЕВ:

2. Разработать контракт на экспорт (импорт), используя материалы практических и лекционных занятий. Структура контракта следующая:

1. Предмет контракта

2. Качество

3. Цена и общая сумма контракта

4. Упаковка и маркировка

5. Количество и сроки поставки

6. Сдача-приемка

7. Транспортные условия

8. Условия платежа

9. Гарантии

10. Санкции и рекламации

11. Форс-мажор.

12. Арбитраж

13. Прочие условия

Практические работы 

по следующим темам:

Тема 1.3. Валютные отношения во внешнеэкономической деятельности.
– Расчет суммы контракта в СКВ.

Тема 2.1. Общее понятие о системе управления внешнеэкономической деятельностью и ее регулирование в РФ.
– Изучение основных положений закона «Об основах государственного регулирования внешнеторговой деятельности».

– Анализ внешнеэкономической ситуации в России на основе данных информационных ресурсов.
Тема 2.2. Договор международной купли-продажи товаров.
– Разработка коммерческого предложения (оферты).
– Разработка внешнеторгового контракта, оформление коммерческой сделки.
        Промежуточная аттестация проводится в форме зачета. Для проведения зачета используется письменный опрос.

Перечень вопросов к зачету: 
1. Сущность и содержание внешнеэкономической деятельности (ВЭД).

2. Формы внешнеэкономической деятельности.

3. Участники ВЭД в России. Организации, содействующие ВЭД.

4. Валютные отношения, валютные операции.

5. Оперативный маркетинг во внешнеэкономической деятельности.

6. Система государственного регулирования ВЭД в России.

7. Методы государственного регулирования ВЭД.

8. Нетарифные ограничения, лицензирование, квотирование, контроль.

9. Законодательные основы осуществления внешнеэкономической деятельности

10. Состав внешнеторговых операций.

11. Типовая сделка купли-продажи.

12. Формы внешнеторговых расчетов: аккредитивная форма, авансовая форма, открытый счет.
13. Внешнеторговый контракт.

14. Базисные условия контракта.
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